1. Статистика НТП: предмет, методы, особенности организации, основные классификации. Научно-инновационный цикл. 

2. Понятия «инновация», статистика инноваций. Классификация инноваций и основные показатели.

3. Понятие «уровень жизни». Статистика доходов и расходов населения. Структура баланса доходов и расходов и основные показатели.

4. Показатели дифференциации доходов населения. Обобщающие показатели уровня жизни. ИРЧП.

РАЗДЕЛ II. Социально-экономическая статистика

Тема 10. Методология социально-экономической статистики (СЭС)
10.1. Предмет, метод СЭС
Социально-экономическая статистика (СЭС) представляет собой второй уровень статистической науки, она изучает закономерности формирования и изменения количественных отношений массовых общественных явлений, которые протекают не на уровне отдельной организации или отрасли экономики, а в обществе в целом (национальное производство, рынок труда, национальное богатство и т.п.). 
Объект СЭС – общество в целом, а также отдельные его элементы: отрасли, регионы, страны, социальные группы населения. СЭС тесно взаимосвязана с другими общественными науками, такими, как экономическая теория, социология, история, экономическая география и др. При этом каждая наука находит в едином объекте свой специфический предмет.
Предмет СЭС – количественные соотношения, пропорции, размеры общественных явлений и процессов в конкретных условиях места и времени. При помощи системы количественных показателей СЭС дает характеристику качественных сторон общественных отношений, выявляет характерные особенности, тенденции, закономерности развития явлений, взаимосвязи между ними.
Методологической основой СЭС является диалектический метод познания и категориальный аппарат экономической теории. В СЭС также в полной мере используются специфические методы, которые рассматривались в рамках Общей теории статистики (группировка, выборочное наблюдение, ряды распределения, ряды динамики и др.). 
Особенности методологии СЭС:
1) точное измерение массовых данных на основе применения массовых наблюдений на систематической основе;

2) измерение и анализ дифференциации явлений – разбиение совокупности на однородные группы, выявление и характеристика устойчивых типов социально-экономических явлений;

3) применение сводных (обобщающих) показателей, что позволяет исследовать совокупность в целом, учесть все тенденции и разнообразие форм явлений, а также выявлять и анализировать зависимости и закономерности;

4) применение двух типов показателей: а) универсальные показатели, применяемые во всех отраслях и секторах экономики, которые унифицируются также на международном уровне («выпуск», «располагаемый доход», «валовая прибыль», «первичные доходы» и др.); б) отраслевые показатели, которые дифференцируются в разрезе отраслей экономики;
5) согласование основных методов на международном уровне, т.е. в странах с рыночной экономикой применяются единые методы расчета базовых статистических показателей, что позволяет проводить международные сопоставления и получать информацию о развитии мировой экономики;
6) официальная статистическая методология утверждается Государственным комитетом по статистике и является обязательной для органов государственной власти и хозяйствующих субъектов при проведении различных статистических наблюдений и последующей обработке информации.
Основные задачи СЭС:

1) всестороннее изучение состояния и развития экономики и социальной сферы;

2) изучение взаимосвязи между экономическими и социальными процессами и явлениями;

3) выявление закономерностей в развитии общества и экономики, изучение причин и следствий развития, внутренних и внешних факторов, степени их влияния на сложные общественные явления;

4) прогнозирование социально-экономических явлений и процессов.

10.2. Система показателей СЭС

Показатель в СЭС представляет собой обобщающую количественную характеристику качественно определенного социально-экономического явления. Другими словами, первоначально необходимо идентифицировать явление на качественном уровне, определить его существенные признаки и границы – это представляет одну из важнейших задач экономической теории, а также социологии и демографии. Далее статистика разрабатывает инструментарий измерения показателя, проводит наблюдение и сбор информации, расчеты и обработку информации.

 Показатели в СЭС могут относиться к отдельному объекту, группе объектов, к совокупности в целом. В соответствии с этим применяются следующие типы показателей в зависимости от охвата явления:
· индивидуальные;

· групповые;

· общие (сводные) по отдельной совокупности;

· региональные (территориальные);

· отраслевые;

· сводные по стране.

В каждом разделе СЭС применяют свои специфические показатели, которые являются подсистемами единой системы, что, кроме всего прочего, является отражением объективной взаимосвязи социально-экономических явлений.

С определенной долей условности можно выделит следующие разделы СЭС, в каждом их которых применяют целый набор показателей:
1) национальное производство (ВВП, Национальный доход, отрасли экономики);

2) национальное богатство (финансовые, нефинансовые активы, окружающая среда, природные ресурсы);

3) накопления, инвестиции;

4) финансы (государственный бюджет, рынок ценных бумаг, кредитная система, финансы предприятий);

5) внешнеэкономические связи (Платежный баланс, внешняя торговля);
6) цены (потребительские цены, цены производителей);

7) население (демография, рынок труда, занятость);

8) уровень жизни (доходы, расходы, потребление).

Для характеристики социально-экономического положения страны применяют стандартный набор показателей, которые регулярно (как правило, ежеквартально) рассчитываются и публикуются открыто в СМИ:

1) экономические, в том числе:

· ВВП;

· объем промышленной продукции;

· объем капитальных вложений;

· объем подрядных строительных работ;

· розничный товарооборот;

· объем платных услуг;

· грузооборот;

· объем экспорта и др.;

2) социальные:

· располагаемые денежные доходы населения;

· среднемесячная заработная плата;

· индекс потребительских цен;

· уровень безработицы;

· численность и доля населения с доходами ниже прожиточного минимума;

· ввод в действие жилья и др.

В условиях рыночной экономики в большинстве стран, в том числе в РФ, применяется интегрированная система взаимосвязанных и совместимых социально-экономических показателей – Система национальных счетов (СНС). Основу СНС составляет блок обобщающих макроэкономических показателей. Эта система дает возможность проводить анализ развития экономики, выявлять связи, делать прогнозы, проводить международные сопоставления.
Система показателей СЭС – важнейший инструмент механизма управления экономикой. Состояние и развитие СЭС влияет на качество информации всех уровней, а также в значительной степени на эффективность принимаемых управленческих решений на всех уровнях.

10.3. Структура и задачи Госкомстата

В РФ статистика как отрасль деятельности представлена следующими секторами:

1) государственная статистика, в том числе система Госкомстата РФ, а также статистические подразделения при органах государственной власти;
2) муниципальная статистика, которая в настоящее время находится лишь в стадии становления;
3) негосударственная статистика, представленная различными службами при средствах массовой информации, учебных заведениях, общественных и научных организациях.
Система государственной статистики – сеть иерархически и функционально взаимосвязанных организаций, занятых сбором, обработкой, хранением и распространением статистических данных. Данная система сформирована в соответствии с административно-территориальным делением страны и включает три уровня:

1) федеральный уровень – Государственный комитет по статистике РФ (федеральное статистическое агентство), его центральный аппарат и подведомственные организации, в том числе:
· Главный межрегиональный центр обработки и распространения статистической информации (ГМЦ);
· Научно-исследовательский институт проблем социально-экономической статистики (НИИ статистики);

· Научно-исследовательский и проектно-технологический институт статистической информационной системы  (НИПИстатинформ);

· Межотраслевой институт повышения квалификации руководящих работников и специалистов в области учета и статистики (МИПК);

· Информационно-издательский центр «Статистика России» (ИИЦ);

· Межведомственный центр социально-экономических измерений РАН и ГКС;

· Управление по эксплуатации зданий;

· учебные заведения.
Государственный комитет по статистике РФ (ГКС РФ) – федеральный орган исполнительной власти, осуществляющий межотраслевую координацию и регулирование государственной статистики. Федеральный уровень представлен также статистическими подразделениями (департаментами, отделами) при каждом федеральном органе власти, а также при Банке России.

2) территориальный уровень – органы ГКС в каждом субъекте РФ, которые обеспечивают сбор, предварительную обработку статистической информации на подведомственной территории, ведение регистров по региону, а также предоставление информации региональным органам власти;
3) местный (районный) уровень – районные, межрайонные, городские отделы статистики, осуществляющие первичный сбор, контроль и обработку данных, передачу их в вышестоящие звенья, оказывают информационную поддержку местным органам управления.

Деятельность ГКС регулируется Положением «О государственном комитете российской Федерации по статистике» от 2.02.2001 г. № 85. Основные задачи ГКС:
1) реализация государственной политики в области статистики;

2) предоставление официальной статистической информации органам власти и правопорядка, научным и учебным организациям, СМИ, гражданам;

3) разработка и совершенствование системы статистических показателей, статистической методологии; обеспечение соответствия официальной статистической методологии международным стандартам;

4) координация деятельности федеральных органов исполнительной власти по формированию государственных информационных ресурсов;

5) развитие информационной системы государственной статистики, обеспечение ее совместимости и взаимодействия с другими государственными информационными системами;

6) хранение и обеспечение защиты официальной информации;

7) реализация обязательств РФ, вытекающих из членства в международных организациях, осуществление международного сотрудничества в области статистики.
ГКС РФ осуществляет свою деятельность во взаимодействии с другими органами власти всех уровней, а также общественными объединениями и организациями.

10.4. Статистические методы классификации социально-экономических явлений

Процессы развития рыночной экономики, интеграция нашей страны в мировую экономику явились важной предпосылкой формирования и развития Единой системы классификации и кодирования технико-экономической и социальной информации (ЕСКК), которая строится на основе международных статистических классификаций ООН и ЕС. ЕСКК включает:

1) совокупность общероссийских классификаторов;

2) система ведения классификаторов;

3) комплекс нормативных документов, устанавливающих методологические и организационные основы классификации и кодирования.

В классификаторах по единым правилам сгруппирована информация по структуре экономики, ее ресурсам, территориальному делению, товарам и др.
Важнейшей особенностью ЕСКК является ее применение во всех сферах управления экономикой. Цели создания ЕСКК:

· создание единого информационного пространства на территории РФ;

· информационная поддержка системы управления страной;

· адекватное описание российской экономики в соответствии с международными статистическими стандартами;

· упорядочение и унификация статистической информации в процессе ее сбора и автоматизированной обработки.
Основу ЕССК составляют классификаторы, каждый из которых представляет собой перечень наименований групп и объектов классификации, каждому из которых присвоен свой уникальный индивидуальный код.

Классификация объектов проводится по присущим им существенным характеристикам и свойствам, которые являются признаком классификации. Признаки применяются количественные и качественные. Число значений признаков обуславливает количество групп и подгрупп.
На практике применяются два метода классификации.

Иерархический метод – последовательное разделение множества объектов на подчиненные классификационные группировки. Т.е. первоначально множество объектов делится на крупные группы по какому-либо признаку, затем каждая группа делится на подгруппы и т.д. В результате между группами и подгруппами устанавливается подчиненность (иерархия). 
Каждый этап классификации, в результате которого образуется совокупность одноуровневых групп – ступень классификации. Число ступеней – глубина классификации.
При иерархическом методе действует ряд правил:

· деление каждой группировки должно производиться только по одному основанию;

· получаемые в результате деления группы не должны пересекаться по своему содержанию, что позволяет исключить дублирование информации.

Основное преимущество иерархического метода – значительная информационная емкость и возможность создания для объектов кодов, несущих смысловую нагрузку. Основной недостаток – слабая гибкость структуры, обусловленная фиксацией постоянных признаков и заранее установленным порядком их следования, что затрудняет включение новых объектов или групп при отсутствии резервной емкости. Также этот метод не позволяет производить поиск объектов по любому произвольному сочетанию признаков.
Фасетный метод – параллельное разделение множества объектов на независимые группы. В результате множество объектов информации описывается набором независимых признаков (фасетов), которые практически не имеют взаимосвязи между собой. Название фасета совпадает с названием признака. В качестве примера можно привести Общероссийский классификатор информации о населении (ОКИН), где в качестве признаков классификации используются: пол, гражданство, национальность и др. При этом каждый объект одновременно попадает в несколько групп.
Преимущество фасетной классификации – гибкость структуры, поэтому изменения изменение в любом из фасетов не оказывают влияния на остальные фасеты. Недостаток – неполное использование емкости, обусловленное отсутствием на практике многих из возможных сочетаний фасетов.

Выбор метода классификации и кодирования осуществляется разработчиком. В зависимости от специфики информации и области применения классификатора в них возможно применение различных сочетаний методов классификации.
10.5. Система общероссийских классификаторов

Классификатор – систематизированный свод стандартных кодов и наименований классификационных группировок и/или объектов информации, построенных в соответствии с установленными системами классификации и кодирования информации.
По статусу классификатор – это нормативный документ по стандартизации, который разрабатывается по определенным правилам, утверждается руководящим органом и является обязательным для применения в соответствующих сферах управления.

В зависимости от уровня утверждения и области применения классификаторы делят на следующие типы:

· международные;

· общероссийские;

· отраслевые;

· предприятий.

Международные классификаторы принимаются международными организациями и используются преимущественно в качестве основы для разработки национальных.

Общероссийские классификаторы утверждаются Госстандартом РФ и применяются, главным образом, в общероссийских унифицированных формах документов.
Отраслевые утверждаются соответствующими федеральными органами исполнительной власти и применяются в отраслевой документации.

Классификаторы предприятий утверждаются на уровне конкретных предприятий.

Для оценки максимального объема информации в классификаторе используется показатель емкость – наибольшее число позиций, которое может содержать классификатор. Как правило, любой классификатор имеет резервную емкость – число свободных позиций, которое задействуется при появлении новых объектов классификации.
Каждая позиция классификатора включает наименование группы (подгруппы, объекта), каждой (каждому) из которых присвоен уникальный идентификационный код, который используется для автоматизированной обработки и поиска информации.
В состав общероссийских классификаторов входит 23 классификатора, которые используются в статистических целях. Их перечень приведен в таблице 10.1.

Таблица 10.1

Общероссийские статистические классификаторы

	№
	Наименование классификатора
	Аббревиатура
	Код

	1. 
	Общероссийский классификатор услуг населению
	ОКУН
	ОК 002-93

	2. 
	Общероссийский классификатор информации по социальной защите населения
	ОКИСЗН
	ОК 003-99

	3. 
	Общероссийский классификатор видов экономической деятельности, продукции и услуг
	ОКДП
	ОК 004-93

	4. 
	Общероссийский классификатор продукции
	ОКП
	ОК 005-93

	5. 
	Общероссийский классификатор органов государственной власти и управления
	ОКОГУ
	ОК 006-93

	6. 
	Общероссийский классификатор предприятий и организаций
	ОКПО
	ОК 007-93

	7. 
	Общероссийский классификатор специальностей образования
	ОКСО
	ОК 009-93

	8. 
	Общероссийский классификатор занятий
	ОКЗ
	ОК 010-93

	9. 
	Общероссийский классификатор управленческой документации
	ОКУД
	ОК 011-93

	10. 
	Общероссийский классификатор основных фондов
	ОКОФ
	ОК 013-94

	11. 
	Общероссийский классификатор валют
	ОКВ
	ОК 014-2000

	12. 
	Общероссийский классификатор единиц измерения
	ОКЕИ
	ОК 015-94

	13. 
	Общероссийский классификатор профессий рабочих, должностей служащих и тарифных разрядов
	ОКДПР
	ОК 016-94

	14. 
	Общероссийский классификатор специальностей высшей научной квалификации
	ОКСВНК
	ОК 017-94

	15. 
	Общероссийский классификатор информации о населении
	ОКИН
	ОК 018-95

	16. 
	Общероссийский классификатор административно-территориального деления
	ОКАТО
	ОК 019-95

	17. 
	Общероссийский классификатор начального профессионального образования
	ОКНПО
	ОК 023-95

	18. 
	Общероссийский классификатор экономических регионов
	ОКЭР
	ОК 024-95

	19. 
	Общероссийский классификатор стран мира
	ОКСМ
	ОК 025-95

	20. 
	Общероссийский классификатор информации об общероссийских классификаторах
	ОКОК
	ОК 026-95

	21. 
	Общероссийский классификатор форм собственности
	ОКФС
	ОК 027-99

	22. 
	Общероссийский классификатор организационно-правовых форм
	ОКОПФ
	ОК 028-99

	23. 
	Общероссийский классификатор видов экономической деятельности
	ОКВЭД
	ОК 029-2001


Код классификатора включает:

· категория общероссийского классификатора (ОК);

· трехзначный регистрационный номер;

· год принятия (две или четыре цифры).
Иногда дополнительно в скобках указывается обозначение международного классификатора, который послужил основой для разработки российского.

Рассмотрим систему кодирования на примере ОКВЭД. Объектом классификации здесь являются виды экономической деятельности; признаки классификации: сфера деятельности, процесс производства, применяемое сырье и др. К примеру, код DA 15.51.12 означает:

· D – обрабатывающие производства;

· DA – производство пищевых продуктов;

· 15 – производство напитков;

· 15.5 – производство молочных продуктов;

· 15.51 – переработка молока и производство сыра;

· 15.51.1 – производство цельномолочной продукции;

· 15.51.12 – производство сметаны и жидких сливок.

В приведенном классификаторе используется буквенно-цифровая кодировка, в других классификаторах применяют буквенную, цифровую или аналогичную буквенно-цифровую кодировку.
Развитие общества, совершенствование производства, появление новых технологий и продуктов постоянно приводят к устареванию классификаторов, что обуславливает необходимость внесения в них изменений. 

Процесс поддержания классификатора в достоверном состоянии, обеспечение полноты информации и ее распространение среди пользователей – ведение классификатора. Ведение – это подготовка и внесение изменений в части включения, аннулирования или изменения кодов и наименований групп (объектов). Такие изменения могут вносится также во введение к классификатору, в алфавитно-предметный указатель, пояснения, приложения. Как правило, все изменения к общероссийским классификаторам утверждаются по поручению Госстандарта РФ Всероссийским НИИ классификации, терминологии и информации по стандартизации и качеству (ВНИИКИ).
Тема 11. Система Национальных Счетов

11.1. Понятие о системе национальных счетов (СНС): основные концепции, категории и методология
Система национальных счетов – система информации, которая используется для описания и анализа развития рыночной экономики на макроуровне. Показатели и классификации этой системы отражают структуру рыночной экономики, ее институты и механизмы функционирования.

СНС была создана в конце 30-х годов XX столетия. В отечественной статистике СНС стала разрабатываться с начала 1990-х гг. и в настоящее время является важнейшим звеном общенациональной системы социально-экономической информации. СНС методологически и информационно связана с другими разделами социально-экономической статистики. 

Национальные счета представляют собой систему взаимосвязанных статистических показателей, характеризующих макроэкономические процессы. СНС дает описание финансовых потоков, характеризующих деятельность всех экономических агентов от момента производства до конечного потребления или создания разных видов накопления.

Каждой стадии процесса воспроизводства – производства, первичного распределения доходов, вторичного распределения доходов, использования доходов на конечное потребление и накопление – соответствует специальный счет или группа счетов.

Счет представляет собой таблицу, включающую в себя две совокупности показателей: 
1) показатели, характеризующие ресурсы; 
2) показатели, характеризующие их использование. 
В каждом счете соблюдается равенство (равновесие) между объемом ресурсов и их использованием, которое достигается с помощью балансирующей статьи. Балансирующие статьи имеют самостоятельное значение и в то же время служат для увязки счетов в единую систему.

Составление основных счетов СНС завершается разработкой балансовых таблиц (балансов), характеризующих наличие национального богатства на начало и конец периода, и его изменение в течение данного периода.
СНС в России в настоящее время включает следующие счета:

1) счет товаров и услуг;

2) счет производства;

3) счет образования первичных доходов;

4) счет распределения первичных доходов;

5) счет вторичного распределения доходов;

6) счет использования доходов;

7) счет операций с капиталом.

СНС позволяет решать следующие основные задачи:

· определение темпов экономического роста, а также выявление роли факторов, определяющих характер этих процессов (производительность, фондовооруженность и энерговооруженность и т.д.);

· установление отраслевой структуры экономики и ее изменений во времени;

· установление пропорций на первой стадии распределения доходов;

· выявление соотношений между конечным потреблением и накоплением;

· выявление факторов, влияющих на динамику инвестиций;

· определение размера национального сбережения как основного источника финансирования инвестиций;

· выявление размеров кредитования по экономике в целом и по отдельным ее секторам;

· изучение уровней и динамики реальных доходов и потребления населения;

· установление влияния на экономику страны внешнеэкономических связей;

· анализ влияния на экономику инфляционных процессов.

Рассмотрим основные концепции СНС.

1) Концепция «экономического производства», то есть сферы, где происходит производство валового внутреннего продукта (ВВП) и создание национального дохода. В СНС экономическое производство включает следующие виды деятельности:

· производство товаров, включая товары для собственного потребления (например, производство фермерами сельскохозяйственных продуктов для собственного потребления);

· реализация услуг;

· деятельность страховых посредников;

· оказание нерыночных услуг учреждениями государственного управления;

· оказание нерыночных услуг некоммерческими организациями, обслуживающими домашние хозяйства;

· оказание услуг наемной прислугой;

· оказание жилищных услуг собственниками жилищ для собственного потребления.

Таким образом, в производство не входит только объем услуг, оказываемых домашними хозяйками по приготовлению пищи, поддержанию чистоты в жилищах, воспитанию детей и т.д. 

2) Концепция «дохода» Дж. Хикса, в соответствии с которой доход – максимальная сумма денег, которую можно израсходовать на покупку потребительских товаров и услуг, не становясь при этом беднее, то есть не уменьшая своего накопленного богатства и не принимая на себя никаких финансовых обязательств.

3) Концепция роли различных факторов производства в создании стоимости – земля и капитал рассматриваются как факторы, участвующие в создании стоимости наравне с трудом. Следует отметить, что в СНС 1993 года нет прямых ссылок на факторы производства и оценку показателей по факторной стоимости. Понятие факторного дохода заменено в СНС-1993 понятием первичного дохода. 

Основные категории СНС:
1) «экономические функции» – основные народнохозяйственные процессы: производство, потребление и накопление, первичное и вторичное перераспределение доходов;

2) «экономические операции» – экономические акты, которые совершают хозяйственные единицы (экономические агенты) в процессе выполнения экономических функций;

3) «объекты экономических операций» – товары, деньги, финансовые документы, являющиеся предметом описания и анализа; 
4) «производственная деятельность» – деятельность хозяйствующего субъекта, при которой осуществляются затраты труда, капитала, товаров и услуг для создания других товаров и услуг;

5) «экономическая территория страны» – географическая территория, воздушное пространство, территориальные воды, часть континентального шельфа в территориальных водах, в пределах которой страна реализует свои исключительные права. Экономическая территория включает в себя экстерриториальные анклавы (территорию других стран, на которой расположены посольства, военные базы и другие объекты данной страны), но исключает территориальные анклавы (территорию данной страны, на которой расположены посольства, военные базы и другие объекты других стран); 

6) «резидент» – это институциональная единица (юридическое или физическое лицо), имеющая центр экономического интереса на экономической территории данной страны. Это означает, что единица владеет недвижимостью, осуществляет или намеревается осуществлять свою деятельность на экономической территории страны длительное время (год и более). Резидентами являются все предприятия и учреждения, осуществляющие в стране операции в течение года и более, в том числе коммерческие организации с иностранными инвестициями (совместные и иностранные компании), а также их филиалы и представительства, не являющиеся самостоятельными юридическими лицами. Резидентами являются также физические лица независимо от их гражданства и национальности, находящиеся на экономической территории страны год и более. Исключение составляют сотрудники иностранных посольств, иностранные студенты, лица, находящиеся на лечении, которые остаются резидентами той страны, откуда они прибыли;
7) «нерезиденты» – органы государственного управления других стран, международные организации, а также их представительства и офисы, иностранные посольства, расположенные в данной стране. Кроме того, к нерезидентам относятся зарубежные предприятия, включая расположенные за границей предприятия владельцев данной страны; частные лица, обычно проживающие за рубежом, в т.ч. прибывающие в данную страну;

8) «институциональная единица» – экономический субъект, способный самостоятельно:

· владеть активами и обмениваться правами собственности на эти активы;

· принимать экономические решения и обязательства, за которые несет полную ответственность;

· вести полный комплекс балансовых счетов, имеющих экономический смысл и правомерный с точки зрения национального законодательства. 
Существует два вида институциональных единиц: 1) юридические лица, признаваемые законом; 2) домашние хозяйства – они не ведут счетов, но имеют право распоряжаться своими ресурсами, от своего имени владеть активами и принимать обязательства.

9) «заведение» – обособленная единица, расположенная в одном месте и занимающаяся одним видом экономической деятельности. Совокупность заведений, занимающихся однородным видом деятельности – отрасль. Классификация отраслей в системе осуществляется на основе действующих классификаторов;

10) «запасы» – все виды активов и пассивов в экономике, отражаемые в учете на определенную дату;

11) «потоки» – любые действия по созданию, преобразованию, обмену, переводу, исчезновению экономической стоимости в течение определенного периода времени. Иными словами, потоки выражают экономические операции, которые возникают между институциональными единицами по их взаимному согласию. Разделяют следующие виды потоков:  товаров, доходов, финансовых ресурсов; 
12) «экономическая операция» – экономический поток, представляющий собой взаимодействие двух институциональных единиц, осуществляемое по взаимному соглашению (например, купля и продажа товаров и услуг). Большинство операций предполагает наличие встречных потоков между участниками, т.е. одна сторона предоставляет другой стороне товар, услугу, труд или актив, а взамен получает компенсацию. Операции без компенсаций, то есть без встречного потока товаров, услуг и т.д. – трансферты. Трансферт представляет собой операцию, когда одна институциональная единица предоставляет товар, услуги, финансовый или нефинансовый актив другой единице, не получая от нее возмещения в виде товара, услуги или актива.

Основными принципами и правилами отражения экономических операций в СНС являются бухгалтерский принцип двойной записи каждой операции и правило учета операций по начисленным, а не по фактически полученным суммам.

Для оценки результатов экономических операций используются следующие виды цен: 
1) рыночные цены конечного потребителя;

2) цены производителя;

3) основные цены.

Взаимосвязь цен представлена на рисунке 11.1.


Рис. 11.1. Взаимосвязь цен в СНС

Рыночные цены конечного потребителя включают в себя все налоги на продукты, торговые и транспортные наценки. В них оцениваются товары и услуги, использованные на цели конечного и промежуточного (производственного) потребления, а также на цели накопления.

Цены производителя (в отличие от цен конечного потребителя) не включают торгово-транспортных наценок и налога на добавленную стоимость (НДС).

Основные цены (в отличие от цены производителя) не включают никаких налогов на продукты, но учитывают субсидии на продукты.

11.2. Группировки и классификации в СНС

В СНС применяют три крупные классификации:

1) форм собственности;
2) институциональных единиц по секторам экономики;
3) видов экономической деятельности.
Рассмотрим подробнее.
В соответствии с Общероссийским классификатором форм собственности различают следующие формы собственности:

1. Российская собственность:
1.1. федеральная;
1.2. субъектов РФ; 

1.3. муниципальная;
1.4. частная;
1.5. общественных и религиозных организаций (объединений);
1.6. потребительской кооперации;
1.7. российских граждан, постоянно проживающих за границей;
1.8. смешанная российская собственность.
2. Иностранная собственность.

3. Совместная российская и иностранная собственность.
Центральной группировкой хозяйствующих субъектов является группировка единиц по секторам экономики. Сектор – совокупность институциональных единиц, имеющих сходные цели, однородных с точки зрения выполняемых функций и источников финансирования, что обусловливает их сходное экономическое поведение.

Для структуризации внутренней экономики выделяют 6 секторов:

1) нефинансовые предприятия;

2) финансовые учреждения;

3) государственные учреждения;

4) некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства;

5) домашние хозяйства;

6) «остальной мир».

Сектор нефинансовых предприятий. В него включаются институциональные единицы корпоративного характера, производящие товары и нефинансовые услуги в целях реализации на рынке по экономически значимым ценам (то есть ценам, которые оказывают существенное влияние на объемы продукции производителей, готовых ее продать покупателям, готовым ее купить).

Сектор финансовых корпораций. В него включаются институциональные единицы, занимающиеся преимущественно финансовым посредничеством (между теми, кто сберегает финансовые ресурсы, и теми, кто инвестирует). Он охватывает банки, страховые компании, инвестиционные фонды и другие подобные единицы. Большинство финансовых посредников финансирует свои издержки за счет разницы между полученными процентами и процентами, уплачиваемыми за привлеченные финансовые ресурсы.

Сектор государственных учреждений. Он формируется за счет бюджетных (государственных) институциональных единиц, главной функцией которых является перераспределение доходов и богатства и предоставления нерыночных услуг как обществу в целом, так и физическим лицам (или группам населения). Для институциональных единиц государственного управления (государственных учреждений) характерно бюджетное финансирование, формирующееся за счет налогов, а также доходов от собственности, которой они владеют.

Сектор некоммерческих предприятий, обслуживающих домашние хозяйства. Здесь рассматриваются общественные, политические, профсоюзные, религиозные и другие некоммерческие организации, главная функция которых состоит в оказании нерыночных услуг либо членам этих организаций, либо населению. Эти институциональные единицы финансируются за счет взносов, пожертвований, доходов от собственности, грантов и т.п.

Сектор домашних хозяйств. Кроме домашних хозяйств населения в него включаются некорпоративные предприятия, владельцами которых выступают домашние хозяйства: мелкие фермы, индивидуальные предприниматели без образования юридического лица, лица свободных профессий и др. (в таких случаях трудно разграничить бюджеты домашних хозяйств и некорпоративных предприятий). Домашние хозяйства как производители производят продукцию для реализации на рынке и для собственного потребления. Финансирование своей деятельности указанные единицы осуществляют за счет оплаты труда, получаемой в результате работы в другом секторе, трансфертов, доходов от собственности, выручки от реализации продукции и услуг.

Сектор «Остальной мир» служит для характеристики внешнеэкономических связей и финансовых взаимоотношений с зарубежными странами. Они охватывают деятельность нерезидентов в той мере, в какой она связана с национальной экономикой.

Общероссийский классификатор видов экономической деятельности (ОКВЭД) введен в действие 1 января 2003 года взамен ранее действовавшего Общесоюзного классификатора отраслей народного хозяйства ОКОНХ.

Объектами классификации в ОКВЭД являются виды экономической деятельности. Экономическая деятельность имеет место тогда, когда ресурсы (оборудование, рабочая сила, технологии, сырье, материалы, энергия, информационные ресурсы) объединяются в производственный процесс, имеющий целью производство продукции или оказание услуг.

В соответствии с международной практикой в ОКВЭД не учитываются такие классификационные признаки, как форма собственности, организационно-правовая форма и ведомственная подчиненность хозяйствующих субъектов, не делается различий между внутренней и внешней торговлей, рыночными и нерыночными, коммерческими и некоммерческими видами экономической деятельности.

ОКВЭД включает в себя следующие разделы:

1) сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство;
2) рыболовство и рыбоводство;
3) добыча полезных ископаемых;
4) обрабатывающие производства;
5) производство и распределение электроэнергии, газа и воды;
6) строительство;
7) оптовая и розничная торговля; 
8) ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования;
9) гостиницы и рестораны;
10) транспорт и связь;
11) финансовая деятельность;
12) операции с недвижимым имуществом, аренда и предоставление услуг;
13) государственное управление и обеспечение военной безопасности; 
14) обязательное социальное обеспечение;
15) образование;
16) здравоохранение и предоставление социальных услуг;
17) предоставление прочих коммунальных, социальных и персональных услуг;
18) предоставление услуг по ведению домашнего хозяйства;
19) деятельность экстерриториальных организаций.

11.3. Показатели результатов экономической деятельности в СНС

Результаты экономической деятельности оцениваются на всех уровнях производства, т.е. каждого производителя, отдельного предприятия (организации, учреждения), по секторам и отраслям экономики, а также на уровне экономики в целом. 

Показатели результатов подразделяются на показатели валовых и конечных (чистых) результатов (они отличаются на величину потребления основного капитала – амортизации).

В зависимости от характеризуемого уровня производства показатели разделяют на:

1) микроэкономические – описывают результаты экономической деятельности на уровне отдельного производителя;

2) показатели мезоуровня, характеризующие деятельность сектора или отрасли экономики;

3) макроэкономические – отражают результаты национальной экономики в целом.

На микроэкономическом и мезоуровне применяют следующие показатели:

1) выпуск (валовой выпуск – ВВ);

2) промежуточное потребление (ПП);

3) валовая добавленная стоимость (ВДС);

4) чистая добавленная стоимость (ЧДС);

5) валовая прибыль (ВП);

6) чистая прибыль (ЧП);

7) смешанный доход;

8) первичные доходы (ПД);

9) валовой располагаемый доход (ВРД).

Выпуск товаров и услуг представляет собой суммарную стоимость товаров и услуг, являющихся результатом производственной деятельности единиц-резидентов экономики в отчетном периоде.

Выпуск оценивается на основе данных о стоимости реализованной продукции и изменений запасов готовой продукции и стоимости незавершенного производства.

Основным принципом оценки рыночного выпуска товаров и услуг является использование рыночных цен, преобладающих в период, к которому относится производство продукции.

Изменение запасов готовой продукции и незавершенного производства определяется как разница между поступлениями в запасы и изъятиями из них в оценке по ценам, действующим, соответственно, в момент их поступления или изъятия.

Выпуск розничной и оптовой торговли измеряется величиной торговой наценки (реализованного наложения).

В жилищном хозяйстве к рыночным услугам отнесены доходы от сдачи жилья в аренду (квартирная плата). К нерыночным услугам отнесены затраты на текущее содержание жилья всех видов собственности, кроме муниципального, непокрываемые доходами и условно исчисленные услуги домашних хозяйств по проживанию в жилище, находящимся в частной собственности граждан. Продукция рассчитывается по затратам, которые несут владельцы жилья при его эксплуатации.

Нерыночные услуги в большинстве отраслей оцениваются по фактическим текущим расходам на оказание этих услуг (за вычетом пенсий, пособий и стипендий с добавлением потребления основного капитала). К текущим расходам относятся: материальные затраты, оплата услуг, потребленных в процессе производства, расходы на заработную плату и др. Капитальные затраты, в том числе затраты на капитальный ремонт, к текущим затратам не относятся.

Для страховых организаций выпуск – это разница между страховыми премиями, полученными страховыми организациями по всем видам страхования плюс чистый доход от инвестирования технических резервов страхования минус страховые возмещения по всем видам страхования и изменение технических резервов страхования (скорректированное на изменение их стоимости в результате изменения цен).

Выпуск банковских услуг состоит из двух частей: непосредственной оплаты услуг банков (за ведение счетов и т.д.) и косвенно измеряемых услуг финансового посредничества, определяемых как разница между процентами, полученными банками за предоставленные кредиты и процентами, выплаченными за полученные кредиты.

Промежуточное потребление равно стоимости товаров и услуг, которые трансформируются или полностью потребляются в отчетном периоде в процессе производства. Потребление основного капитала не включается в состав промежуточного потребления.

В состав промежуточного потребления включается отдельной позицией потребление косвенно измеряемых услуг финансового посредничества (банков). Согласно пересмотренному варианту СНС 1993 г. стоимость услуг банков должна быть распределена между конечным и промежуточным потреблением и последняя должна быть включена в промежуточное потребление тех отраслей, которые фактически потребляют эти услуги. Однако, в большинстве случаев необходимая для такого расчета информация отсутствует. Поэтому в международной практике многими странами принято вводить в расчет, помимо всех прочих отраслей, производящих товары или оказывающих услуги, некоторую условную единицу, единственной экономической функцией которой является потребление косвенно измеряемых услуг финансового посредничества, которые невозможно учесть в составе промежуточного потребления отраслей.

Валовая добавленная стоимость (ВДС) – разность между валовым выпуском (ВВ) и промежуточным потреблением (ПП):

вдс = вв - пп

(11.1)
То есть в показателе валовой добавленной стоимости не учитывает стоимость потребленных в процессе производства предметов труда и услуг но учитывается стоимость потребленного в процессе производства основного капитала.

Чистая добавленная стоимость (ЧДС) – разность между валовой добавленной стоимостью (ВДС) и стоимостью потребленного основного капитала (ПОК):


Чдс = вДС - пОК

(11.2)
Потребление основного капитала (ПОК) представляет собой уменьшение стоимости основного капитала в течение отчетного периода в результате его физического и морального износа и случайных повреждений.

Валовая прибыль институциональной единицы, отрасли или сектора экономики (ВП) – часть валовой добавленной стоимости (ВДС), которая остается у производителей после вычета расходов, связанных с оплатой труда наемных работников и чистых налогов на производство и импорт.

Оплата труда наемных работников определяется суммой всех вознаграждений в денежной или натуральной форме, выплачиваемых работодателями наемным работникам за работу, выполненную в течение отчетного периода.

Чистая прибыль – валовая прибыль за вычетом потребления основного капитала.

Смешанный доход – аналогичный показатель для некорпоративных предприятий и домашних хозяйств. Этот показатель содержит элемент вознаграждения за неоплачиваемую работу членов домашних хозяйств.

Доходы от собственности – доходы, получаемые или выплачиваемые институциональными единицами в связи с предоставлением в пользование финансовых и нефинансовых непроизведенных материальных активов (земли, недр и других природных активов).

Сальдо первичных доходов (∆ПД) – доходы, образующиеся у институциональных единиц-резидентов в результате их непосредственного участия в производстве и предоставления в пользование находящихся в их собственности финансовых и нефинансовых активов. Сальдо первичных доходов определяется как разность между всеми первичными доходами (доходами от производства и от собственности), полученными институциональными единицами-резидентами и выплаченными ими.

Валовой располагаемый доход (ВРД) – сальдо первичных доходов (∆ПД), увеличенное на величину полученных текущих трансфертов и уменьшенное на величину доходов, переданных в качестве текущих трансфертов, т.е. доход, который институциональная единица (сектор) может использовать на конечное потребление и сбережение.

Текущие трансферты включают следующие основные виды: текущие налоги на доходы, богатство и т.п., отчисления на социальное страхование, социальные пособия, добровольные взносы и подарки, не имеющие капитального характера, штрафы и т.д.

Рассмотрим макроэкономические показатели.

Валовой внутренний продукт (ВВП) – стоимость конечных товаров и услуг, созданных резидентами за определенный период, которая выражена в рыночных ценах конечных покупателей.

Валовой национальный доход (ВНД) включает все первичные доходы, полученные резидентами данной страны от участия в процессе производства ВВП своей страны и ВВП других стран (доходы от производства и от собственности). Таким образом, ВНД больше ВВП на сальдо первичных доходов (∆ПД), полученных резидентами от нерезидентов, и первичных доходов, выплаченных нерезидентам (оплата труда наемных работников, налоги и субсидии на производство, доходы от собственности):

ВНД = ВВП +∆ПД =ВВП + ∆ОТ + ∆ДС +∆Н +∆С  
(11.3)

где  ∆ПД – сальдо первичных доходов, полученных резидентами от нерезидентов и выплаченных нерезидентам;

∆ОТ – сальдо оплаты труда, полученной резидентами от нерезидентов и выплаченной нерезидентам;

∆ДС – сальдо доходов от собственности, полученных резидентами от нерезидентов и выплаченных нерезидентам;

∆Н – сальдо налогов на производство, полученных резидентами от нерезидентов и выплаченных нерезидентам;

∆С – сальдо субсидий на производство, полученных резидентами от нерезидентов и выплаченных нерезидентам.

Чистый национальный доход (ЧНД) в рыночных ценах получается вычитанием потребления основного капитала (ПОК) из валового национального дохода (ВНД).
В результате перераспределения национального дохода образуется валовой национальный располагаемый доход. Валовой национальный располагаемый доход (ВНРД) в рыночных ценах представляет собой сумму валового национального дохода и сальдо текущих трансфертов, полученных от нерезидентов и переданных им, то есть дарений, пожертвований, гуманитарной помощи.

Валовой национальный располагаемый доход равен сумме ВВП в рыночных ценах, сальдо первичных доходов и текущих трансфертов, полученных от «остального мира» и переданных ему (т.е. налогов на производство и импорт, субсидий, оплаты труда, доходов от собственности и текущих трансфертов):

ВНРД = ВВП + ∆ПД +∆ТТ 
(11.4)

где: ∆ТТ – сальдо текущих трансфертов.

Чистый национальный располагаемый доход (ЧНРД) равен разнице между валовым национальным располагаемым доходом и потребленным основным капиталом. ЧНРД характеризует сумму доходов, которую резиденты страны могут использовать либо для конечных потребительских расходов, либо для сбережения.

Конечные потребительские расходы включают:

· расходы на приобретение товаров и услуг домашними хозяйствами;

· конечные расходы государственных учреждений;

· конечные расходы некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства.

Сбережение представляет собой часть располагаемого дохода, не израсходованную на конечное потребление товаров и услуг. Различают валовое и чистое сбережения.

Валовое национальное сбережение (ВНС) рассчитывается как разность между валовым национальным располагаемым доходом и расходами на конечное потребление.

Чистое национальное сбережение (ЧНС) определяется как разность между валовым национальным сбережением (ВНС) и потребленным основным капиталом.
Сбережение служит основным источником накопления.

Валовое накопление показывает чистое приобретение (то есть приобретение за вычетом выбытия) резидентами товаров и услуг, произведенных или поступивших по импорту в текущем периоде, но не потребленных в нем.

Валовое накопление (ВН) как элемент ВВП включает в себя:

1) валовое накопление основного капитала (ВНОК) – вложение резидентами средств в объекты основного капитала для создания нового дохода в будущем путем использования их в производстве. Валовое накопление основного капитала состоит из следующих элементов:

· затраты на приобретение основных, за вычетом стоимости выбывших основных, фондов;

· затраты на улучшение непроизведенных материальных активов;

· расходы в связи с передачей права собственности на непроизведенные активы.

2) изменение запасов материальных оборотных средств (∆МОС) – включает в себя изменение производственных запасов, незавершенного производства, запасов готовой продукции и товаров для перепродажи;
3) чистое приобретение ценностей (ЧПЦ). Чистое приобретение ценностей – стоимость покупок ценностей, приобретаемых как средство сохранения стоимости за вычетом их продаж.

Ценности – это предметы, обладающие способностью сохранять стоимость в течение длительного периода (драгоценные металлы и камни, ювелирные изделия, антиквариат и т.п.).

Накопление может быть исчислено и на чистой основе. Чистое накопление (ЧН) – это валовое накопление за вычетом потребления основного капитала.

В результате использования сбережений на капитальные вложения (то есть на прирост основного капитала и товарно-материальных ценностей), перераспределения капитальных активов путем капитальных трансфертов и покупок земли и других непроизведенных активов формируется показатель «чистое кредитование / чистое заимствование» – отражает способность нации к финансированию или потребность нации в финансировании «остальным миром» операций внутри страны.

Взаимосвязь основных макроэкономических показателей, характеризующих результаты экономической деятельности на разных стадиях воспроизведенного цикла, представлена на рисунке 11.2.


Рис. 11.2. Взаимосвязь макроэкономических показателей в СНС

11.4. Методы расчета валового внутреннего продукта

Валовой внутренний продукт является основным макроэкономическим показателем результатов функционирования экономики в статистике большинства стран и международных организаций (ООН, ОЭСР, МВФ, МБРР). Это один из основных показателей системы национальных счетов, который характеризует конечный результат производственной деятельности резидентов.

Валовой внутренний продукт – рыночная стоимость всех товаров и услуг, произведенных резидентами за тот или иной период для конечного использования в рыночных ценах. Он не включает стоимости промежуточных товаров и услуг, использованных в производственном процессе (сырья, материалов, топлива, услуг транспорта, финансовых услуг и т.п.). В то же время ВВП включает в свой состав потребление основного капитала. 
ВВП может быть рассчитан 3-мя методами, каждый из которых соответствует определенной стадии воспроизводственного цикла:

1) производственным методом – на стадии производства товаров и услуг;

2) распределительным методом – на стадии распределения;

3) методом конечного использования – на стадии конечного использования.

Производственным методом ВВП рассчитывается как сумма валовой добавленной стоимости отраслей или секторов экономики.

В основе расчета ВВП в рыночных ценах конечного потребителя на основе валовой добавленной стоимости лежит модель кругооборота продукта, доходов и расходов, в которой расходы потребителей на приобретение товаров и услуг в данном периоде равны доходам, полученные производителем этих товаров и услуг.

Следует отметить, что ВВП рассчитывается в рыночных ценах конечного потребителя, а ВДС отраслей (или секторов) – в ценах производителя или в основных ценах.

Для определения ВВП в рыночных ценах конечного потребления сумма ВДС отраслей (или секторов) должна быть увеличена на размер чистых налогов на продукты и импорт (т.е. налогов на продукты и импорт, не включенных в цены, использованные при оценке выпуска товаров и услуг, за вычетом включенных в эти цены субсидий на продукты и импорт).

Если выпуск товаров и услуг и валовая добавленная стоимость ВДС выражены в основных ценах, то расчет ВВП происходит следующим образом:

ВВП = ∑ ВДС + Н - С
(11.5)

где 
∑ ВДС – сумма валовой добавленной стоимости в основных ценах всех секторов или отраслей экономики;

Н – сумма всех налогов на продукты и импорт;

С – сумма всех субсидий на продукты и импорт.

Если выпуск товаров и услуг и ВДС выражены в ценах производителя, формула расчета ВВП имеет вид:

ВВП = ∑ ВДС + НДС - ЧНИ
(11.6)

где 
∑ ВДС – сумма валовой добавленной стоимости в ценах производителя;


НДС – налог на добавленную стоимость;


ЧНИ – чистые налоги на импорт (сумма налогов на импорт за вычетом субсидий на импорт).

Рассмотрим виды налогов в СНС.

Налоги на производство и импорт – обязательные платежи, взимаемые с резидентов государством в связи с производством и импортом товаров и услуг и использованием в процессе этой деятельности трудовых, материальных и природных ресурсов (факторов производства). Данные налоги уплачиваются независимо от наличия прибыли. Налоги на прибыль относят к текущим трансфертам.

Налоги на продукты взимаются пропорционально количеству или стоимости товаров и услуг, производимых или продаваемых производящей единицей-резидентом. К ним относятся, налог с оборота, налог с продаж, налог на добавленную стоимость, акцизы и т.д.

Налоги на импорт включают в себя налоги на импортируемые товары и услуги.

Общая формула расчета ВВП на основе валовой добавленной стоимости может быть представлена следующим образом:

ВВП = ∑ ВДС – КИУФП + ЧНПИ
(11.7)

где 
КИУФП – косвенно измеряемые услуги финансового посредничества; 


ЧНПИ – чистые налоги на продукты и импорт – разность между налогами и соответствующими субсидиями, т.е. текущими выплатами из государственного бюджета предприятиям, производящим определенные виды продукции.
Косвенно измеряемые услуги финансового посредничества (КИУФП) – разность между процентами, полученными и выплаченными финансовыми посредниками.

Производственным методом ВВП может быть также рассчитан на основе данных о выпуске товаров и услуг и промежуточном потреблении в целом по экономике.

Рассмотрим расчет ВВП производственным методом на следующем примере - информация для расчета приведены в таблице 11.1 (в условных единицах).

Таблица 11.1

Показатели для расчета ВВП производственным методом

	Показатель
	Условное обозначение
	Сумма, у.е.

	Выпуск в основных ценах:

· производство товаров 

· производство услуг 
	В
Вт
By
	2072.4

1763.1

	Промежуточное потребление в рыночных ценах конечного потребителя:

· в производстве товаров 

· в производстве услуг
	ПП
ППт
ППу
	1125,0

674,3

	Косвенно измеряемые услуги финансового посредничества 
	КИУФП
	5,2

	Налоги на продукты 
	НП
	265,1

	Субсидии на продукты 
	СП
	95,9


На основании данной информации ВВП можно определить 2-мя способами.

1 способ: ВВП = ∑ ВДС - КИУФП + ЧНПИ.

Валовая добавленная стоимость представляет собой сумму ВДС по производству товаров и услуг:
∑ВДС = ВДСт +ВДСу = (Вт - ППт) + (Ву - ППу) = 
(2072,4 - 1125,0)+(1763,1 - 674,3) = 947,4 + 1088,8 = 2036,2.

Чистые налоги на продукты и импорт определяются по формуле:

ЧНПИ = НП - СП + ЧНИ = 265,1 -95,9 + 0 = 169,2.

Итоговый расчет ВВП:

ВВП = 2036,2 - 5,2 + 169,2 = 2200,2 у.е.

2 способ: ВВП = В - ПП + ЧНПИ.
Выпуск товаров и услуг (В) по экономике определяется как сумма:
Вт + Ву = 2072,4 + 1763,1 = 3835,5.

Аналогичным путем находится значение промежуточного потребления (включая услуги финансового посредничества):
ПП = ППт + ППу + КИУФП = 1125,0 + 674,3 + 5,2 = 1804,5.

Чистые налоги на продукты и импорт – 169,2.
Итоговая сумма ВВП:

ВВП = 3835,5 - 1804,5 + 169,2 = 2200,2 у.е.

Распределительным методом ВВП определяется как сумма первичных доходов, распределенных между непосредственными участниками процесса производства товаров и услуг, т.е. как сумма: 
1) расходов производителей-резидентов на оплату труда наемных работников; 
2) выплаченных резидентами чистых налогов на производство и импорт; 
3) валовой прибыли и валовых смешанных доходов.

Валовая прибыль и валовые смешанные доходы представляют собой часть валовой добавленной стоимости, оставшуюся у производителей после вычитания расходов, связанных с оплатой труда и уплатой налогов.

Формула расчета ВВП распределительным методом имеет вид:

ВВП = ОТ + ЧНП + ЧНИ + ВП + ВСД
(11.8)

где 
ОТ – оплата труда наемных работников; 

ЧНП – чистые налоги на производство; 

ВП – валовая прибыль;

ВСД – валовые смешанные доходы.

Валовая прибыль и валовые смешанные доходы в СНС определяются балансовым методом как разность между ВВП, рассчитанным производственным методом, и другими видами первичных доходов (оплата труда, чистые налоги на производство и чистые налоги на импорт). Поэтому данный метод не используется для определения объема ВВП, а применяется в основном для анализа процесса распределения валовой добавленной стоимости между ее производителями, состава и структуры доходов, доли различных видов первичных доходов в ВВП.

Рассмотрим пример расчета ВВП распределительным методом (исходные данные в таблице 11.2).
Таблица 11.2

Показатели для расчета ВВП распределительным методом
	Показатель
	Условное обозначение
	Сумма, у.е.

	Валовая прибыль экономики и валовые смешанные доходы 
	ВП + ВСД
	890,3

	Оплата труда наемных работников 
	ОТ
	1032,5

	Налоги на производство и импорт 
	Н
	376,7

	Субсидии на производство и импорт 
	С
	99,3


ВВП рассчитывается по формуле: 
ВВП = (ВП + ВСД) + ОТ + (Н – С) = 890,3 + 1032,5 + (376,7 - 99,3) = 2200,2 у.е.

Методом конечного использования ВВП рассчитывается как сумма конечного потребления товаров и услуг и валового накопления с учетом сальдо экспорта и импорта товаров и услуг:

ВВП = КП + ВН + (Э – И)
(11.9)

где: 
КП – конечное потребление товаров и услуг;

ВН – валовое накопление;

(Э – И) – чистый экспорт (сальдо экспорта и импорта).

Расходы на конечное потребление подразделяют на расходы:

· домашних хозяйств;

· государственных (бюджетных) учреждений;

· некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства. 

В расходах на конечное потребление выделяют расходы на товары, индивидуальные услуги и коллективные услуги.

Валовое накопление включает в себя валовое накопление основного капитала, изменение запасов материальных оборотных средств и чистое приобретение (т.е. приобретение за вычетом реализации) ценностей.

Исчисление ВВП данным методом позволяет провести анализ основных пропорций использования ВВП и определить долю стоимости товаров и услуг, использованных для удовлетворения потребностей конечных потребителей и для увеличения национального богатства страны.

Расчет ВВП на основе разных методов, как правило, приводит к несовпадению его количественных оценок, что объясняется использованием различных источников информации. Однако обычно отклонения оценок ВВП не превышают 1-2%. В статистических справочниках и сборниках несовпадения между оценками ВВП, полученными различными методами, отражаются в специальной статье «статистическое расхождение».

Рассмотрим пример расчета ВВП методом конечного использования (исходные данные в таблице 11.3).
Таблица 11.3

Показатели для расчета ВВП методом конечного использования

	Показатель
	Условное обозначение
	Сумма, у.е.

	Расходы на конечное потребление 
	КП
	1574,6 1

	Валовое накопление 
	ВН
	496, 1

	Экспорт товаров и услуг 
	Э
	531,5

	Импорт товаров и услуг 
	И
	444,7


Валовой внутренний продукт рассчитывается следующим образом:

ВВП = КП + ВН + (Э - И) = 1574,6 + 496,1 + (531,5 - 444,7) = 2157,5 у.е. 
Статистическое расхождение: 2200,2 – 2157,5 = 42,7 у.е.

11.5. Общие положения и схема МОБ СНС

Межотраслевой баланс производства и распределения продукции и услуг (МОБ) представляет собой статистическую таблицу, всесторонне характеризующую воспроизводственные процессы в экономике по материально-вещественному и стоимостному составу в детальном отраслевом разрезе.

До 1991 г. МОБы являлись составной частью баланса народного хозяйства (БНХ) и характеризовали процесс производства и распределения продукции, созданной только в сфере материального производства. По развернутой программе (с выделением более 100 отраслей народного хозяйства) межотраслевые балансы разрабатывались один раз в пять лет. Такие балансы являлись базовыми для построения ежегодных межотраслевых балансов по агрегированной схеме (с выделением 18 отраслей) в течение последующих четырех лет. Последний межотраслевой баланс по развернутой программе был составлен за 1987 г.

С 1992 г. Госкомстат России перешел на составление межотраслевых балансов в концепции системы национальных счетов (МОБ СНС). Принципиальное отличие МОБ СНС от МОБ БНХ заключается в расширении трактовки сферы производства, включающей в СНС как рыночные, так и нерыночные нематериальные услуги, и в экономическом содержании конечного продукта. Являясь частью СНС, МОБ СНС детализирует счета товаров и услуг, производства, образования, использования доходов и операций с капиталом на уровне отраслевых групп продуктов и услуг. МОБ СНС позволяет выявлять главные экономические пропорции и межотраслевые связи в экономике, изучать структурные сдвиги в производстве и спросе, особенности ценообразования и многое другое.

Классификация отраслей, используемая в МОБе, отражает современное состояние статистического учета и строится на основе действующего Общероссийского классификатора видов экономической деятельности (ОКВЭД). При этом принципы классификации отраслей в МОБе существенно отличаются от принятых в статистической практике. В статистике под отраслью понимается совокупность предприятий, сгруппированных по признаку отраслевой принадлежности продукции, преобладающей в производстве («хозяйственная» отрасль). МОБ составляется по «чистым» отраслям, которые представляют собой совокупность однородных продуктов и услуг. Переход от «хозяйственной» к «чистой» отрасли осуществляется по данным единовременных обследований состава затрат на продукцию отраслевого и неотраслевого профиля или с помощью математических методов. 

МОБ СНС состоит из трех основных частей (квадрантов), различных по своему экономическому содержанию (рисунок 11.3).
	Промежуточное потребление

(I квадрант)
	Конечное использование

(II квадрант)

	Валовая добавленная стоимость

(III квадрант)


Рис. 11.3. Принципиальная схема МОБ
I квадрант характеризует сложившиеся производственные связи между отраслями и представляет собой шахматную таблицу, в строках и столбцах которой в одинаковой последовательности выделены «чистые» отрасли МОБ. Столбцы I квадранта по каждой отрасли отражают затраты на производство продукции и услуг (стоимость сырья, материалов, топлива, энергии, услуг), а строки – использование продуктов и услуг на промежуточное (производственное) потребление в отраслях экономики.

II квадрант характеризует конечное (непроизводственное) использование продуктов и услуг каждой отрасли на конечное потребление (домашних хозяйств, органов государственного управления, некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства); валовое накопление (валовое накопление основного капитала, изменение запасов материальных оборотных средств, чистое приобретение ценностей); экспорт товаров и услуг.

III квадрант отражает стоимостную структуру валового внутреннего продукта. Столбцы III квадранта соответствуют отраслям экономики, а строки – основным стоимостным компонентам валового внутреннего продукта (оплата труда наемных работников, валовая прибыль, валовой смешанный доход, налоги и субсидии, связанные с производством, потребление основного капитала, налоги и субсидии на продукты).

Таким образом, если рассматривать данные МОБа по вертикали, то в каждом столбце отражается стоимостной состав валового выпуска отраслей экономики в разрезе элементов промежуточного потребления (I квадрант) и добавленной стоимости (III квадрант). Сумма валового выпуска и импорта составляет стоимостную оценку располагаемых ресурсов отраслей. По горизонтали отражаются направления использования продуктов и услуг каждой отрасли: на промежуточное потребление (с разбивкой по отраслям) и конечное использование (с разбивкой по категориям использования). Для каждой отрасли экономики общий объем использованных ресурсов равен общему объему располагаемых ресурсов.

МОБ СНС может быть разработан в различных уровнях цен: в ценах покупателей и основных ценах. Основное различие между этими балансами заключается в отражении торгово-транспортных наценок, налогов на продукты и импорта.

11.6. Уравнение МОБ

МОБ представляет взаимосвязи между отдельными отраслями в виде системы линейных уравнений. Эта система уравнений обеспечивает замкнутую модель экономических потоков и взаимосвязей между ними. Сама система уравнений получается довольно просто из таблицы данных МОБ: когда рассматриваются данные МОБ по строкам, то экономику каждой отрасли можно описать следующим уравнением, которое характеризует использование продукции каждой отрасли на промежуточное и конечное потребление, накопление и другие конечные нужды.
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(i = 1, 2 ... n),

где 
xi – продукция i-отрасли;

aij – коэффициент прямых затрат продукции i-отрасли на единицу продукции j-отрасли (aij = xij / xj );

xj – продукция j-отрасли;

yi – конечный спрос i-отрасли.

Уравнение (11.10) характеризует использование продукции каждой отрасли на промежуточное и конечное потребление, накопление и другие конечные нужды.

При рассмотрении вертикальной структуры МОБ, т.е. по столбцам, каждая отрасль и ее экономика описываются аналогичным по виду уравнением:
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(j = 1, 2 ... n),

где 
xj – продукция j-отрасли;


zi – валовая добавленная стоимость j-отрасли.

Уравнение (11.11) характеризует стоимостный состав выпуска продукции каждой отрасли.

Если ввести Х-вектор выпуска продукции по всем отраслям, А-матрицу коэффициентов прямых затрат, позволяющую установить прямые производственные связи между отраслями, Y-вектор конечного спроса, то можно записать матричную форму соответствующей системы уравнений:

Х = АХ + Y
(11.12)
Применение компьютерных методов позволяет с помощью этого векторного уравнения (матрицы А) рассчитать на компьютере матрицу коэффициентов полных затрат, показывающих прямые и косвенные затраты на единицу конечной продукции.

Эквивалентное уравнение, которое имеет вид:

(E - A)-1 × Y = X 
(11.13)

называется основным уравнением МОБ. 
Рассмотрим формирование МОБ на условном примере без учета налогов. Экономика состоит из 3 отраслей, операции которых за период представлены в их счетах (таблицы 11.4, 11.5, 11.6).

Таблица 11.4

Счет отрасли 1

	
	Дебет
	Сумма
	Кредит
	Сумма

	1. 
	Запасы готовой продукции на начало периода
	10
	Получено за продукцию, реализованную отрасли 2
	70

	2. 
	Куплено материалов у отрасли 2
	20
	Получено за продукцию, реализованную населению
	70

	3. 
	Куплено материалов у отрасли 3
	50
	Запасы готовой продукции на конец периода
	10

	4. 
	Выплачено работникам в качестве оплаты труда
	60
	Х
	

	5. 
	Прибыль
	10
	Х
	

	
	ИТОГО
	150
	ИТОГО
	150


Таблица 11.5

Счет отрасли 2
	
	Дебет
	Сумма
	Кредит
	Сумма

	1.
	Куплено материалов у отрасли 1
	70
	Получено за продукцию, реализованную отрасли 1
	20

	2.
	Выплачено работникам в качестве оплаты труда
	20
	Получено за продукцию, реализованную отрасли 3
	70

	3.
	Прибыль
	9
	Запасы готовой продукции на конец периода
	9

	
	ИТОГО
	99
	ИТОГО
	99


Таблица 11.6

Счет отрасли 3
	
	Дебет
	Сумма
	Кредит
	Сумма

	
	Куплено материалов у отрасли 2
	70
	Получено за продукцию, реализованную отрасли 1
	50

	
	Выплачено работникам в качестве оплаты труда
	30
	Получено за продукцию, реализованную населению
	40

	
	Х
	
	Убыток
	10

	
	ИТОГО
	100
	ИТОГО
	100


МОБ по приведенным данным принимает следующий вид (таблица 11.7).

Таблица 11.7

МОБ экономики

	Отрасли
	Промежуточное потребление
	Итого
	Конечное потребление
	Валовое накопление
	Итого
	Всего

	
	1
	2
	3
	
	
	
	
	

	Промежуточное потребление
	1
	
	70
	
	70
	70
	
	70
	140

	
	2
	20
	
	70
	90
	
	9
	9
	99

	
	3
	50
	
	
	50
	40
	
	40
	90

	Итого
	70
	70
	70
	210
	110
	9
	119
	329

	Оплата труда
	60
	20
	30
	110

	Валовая прибыль
	10
	9
	-10
	9

	Итого
	70
	29
	20
	119

	Всего
	140
	99
	90
	329


Тема 12. Статистика национального богатства

12.1. Понятие, структура национального богатства

Национальное богатство – совокупность ресурсов страны (экономических активов), составляющих необходимые условия производства товаров, оказания услуг и обеспечения жизни людей. Оно состоит из экономических объектов, существенным признаком которых является возможность получения их собственниками экономической выгоды. Национальное богатство исчисляется на определенный момент времени.

Объем национального богатства определяется, как правило, в стоимостном выражении в текущих и сопоставимых (постоянных) ценах. Объем национального богатства в текущих ценах отражает стоимость его элементов в ценах приобретения соответствующих периодов. Стоимость основных фондов при этом периодически (в зависимости от уровня инфляции) приводится в соответствие с ценами, существующими на дату переоценки.

В постоянных ценах объем национального богатства отражает стоимость всех его элементов в ценах одного периода (принятых за базисные цены). Изменение физического объема национального богатства и его отдельных элементов рассчитывается в сопоставимых ценах.

Укрупненная классификация национального богатства представлена на рисунке 12.1.



Рис. 12.1. Классификация национального богатства

Рассмотрим состав активов, включенных в приведенную классификацию.

Нефинансовые произведенные активы – это активы, созданные в результате процессов, рассматриваемых как производство (основные фонды, функционирующие в отраслях, производящих товары и оказывающих услуги, запасы материальных оборотных средств и ценности).

Основные фонды (основные средства, основной капитал) – часть национального богатства, созданная в процессе производства, которая длительное время неоднократно или постоянно в неизменной натурально-вещественной форме используется в экономике, постепенно перенося свою стоимость на создаваемые продукты и услуги. В практике учета и статистики к основным фондам относят объекты со сроком службы не менее года и стоимостью выше определенной величины, устанавливаемой в зависимости от динамики цен на продукцию фондообразующих отраслей.

К основным фондам относятся и нематериальные произведенные активы – объекты, созданные трудом человека, представляющие собой необщедоступную информацию, нанесенную на какой-либо носитель. Стоимость этих объектов определяется именно заключенной в них информацией, поэтому они относятся к нематериальным активам. К нематериальным основным фондам относится стоимость расходов на разведку полезных ископаемых, программного обеспечения, оригинальных произведений развлекательного жанра, литературы и искусства и других нематериальных активов. 

Источниками информации об основных фондах служат формы статистической отчетности, а также составляемые на их основе органами государственной статистики балансы основных фондов.

Оборотные фонды (средства) – важная часть национального богатства страны, его наиболее мобильный, постоянно возобновляемый элемент. Включают производственные запасы (сырье, материалы, топливо, запчасти, инструменты, хозтовары, семена, посадочные материалы, корма и фураж, животных на откорме, молодняк животных и др.), незавершенное производство, готовую продукцию и товары для перепродажи, материальные резервы. Особенность этой части фондов состоит в том, что они участвуют в одном производственном цикле, видоизменяют свою натурально-вещественную форму и их стоимость полностью входит в стоимость изготавливаемой из них продукции и услуг.

Запасы материальных оборотных средств состоят из запасов продукции, которая еще находится в распоряжении производителей до того, как она будет далее переработана, продана, доставлена другим единицам или использована иными способами, а также запасов продукции, приобретенной у других единиц и предназначенной для использования в промежуточном потреблении или для перепродажи без дальнейшей переработки.

Запасы материальных оборотных средств учитываются организациями в бухгалтерском балансе.

Ценности – это дорогостоящие товары длительного пользования, которые не изнашиваются с течением времени, как правило, не используются для потребления или в производстве и приобретаются главным образом как средства сохранения стоимости во времени, так как их стоимость не должна уменьшаться по отношению к общему уровню цен. Они состоят из драгоценных металлов и камней, ювелирных изделий, выполненных из таких камней и металлов, произведений искусства и так далее. В СНС покупка ценностей отражается не как расход на потребление, но как приобретение отдельной категории активов.

Нефинансовые непроизведенные активы – это активы, не являющиеся результатом производственных процессов. Они либо существуют в природе, либо появляются в результате юридических или учетных действий. Делятся на материальные и нематериальные непроизведенные активы.

Материальные непроизведенные активы – это не являющиеся результатом производственных процессов природные активы (земля, богатства недр, естественные биологические и подземные водные ресурсы), эффективное владение которыми может быть установлено или передано. 

Оценка стоимости природных богатств, вовлеченных в экономический оборот (земля, полезные ископаемые, водные ресурсы и т.п.), в практике российской статистики до сих пор не производилась, – они учитывались в натуральном выражении. Затраты по улучшению земель, а также издержки, связанные с передачей права собственности на землю (оплата услуг адвокатов, агентов по операциям с недвижимостью и других посредников, пошлины и другие налоги, связанные с этими операциями) отражаются в составе произведенных активов – основных фондов, поскольку считаются результатом производственных процессов. 

Нематериальные непроизведенные активы – это активы, которые созданы вне процесса производства, путем юридических или учетных действий. Документы, относимые к нематериальным непроизведенным активам, дают право их владельцам заниматься какой-либо конкретной деятельностью и запрещать другим институциональным единицам делать это, кроме как с разрешения владельца. Нематериальные непроизведенные активы включают патенты, авторское право, договора об аренде и другие передаваемые контракты, «гудвилл» и т.п., которые могут быть проданы или переданы.

Гудвилл отражает совокупность факторов, которые побуждают клиентов вновь прибегать к услугам данной организации. Сюда относятся: круг постоянных клиентов, деловые связи, репутация, название фирмы, используемые торговые марки, навыки руководства, квалификация персонала, запатентованные способы производства и т.д.

Показатели, характеризующие нематериальные непроизведенные активы, введены в бухгалтерскую и статистическую отчетность.

Финансовые активы – это активы, которым, как правило, противостоят финансовые обязательства другого собственника. Финансовые обязательства возникают, когда одна институциональная единица предоставляет средства другой, и институциональная единица, владеющая этими средствами (кредитор), получает платеж или серию платежей от другой единицы (должника) в соответствии с условиями контракта, заключенного между ними. Такое финансовое обязательство представляет собой финансовый актив для кредитора и финансовый пассив для должника. Монетарное золото и специальные права заимствования (СПЗ) Международного валютного фонда также рассматриваются как финансовые активы, хотя для них нет соответствующих финансовых пассивов. Финансовые активы включают:

1) монетарное золото и СПЗ;

2) валюту и депозиты;

3) ценные бумаги, кроме акций;

4) акции и прочие виды акционерного капитала;

5) займы;

6) страховые технические резервы;

7) прочую дебиторскую и кредиторскую задолженность;

8) прямые иностранные инвестиции (справочно).

Монетарное золото – золото, которое хранится в качестве финансового актива или международного резерва у кредитно-денежных учреждений. Оно не включает золото, предназначенное для промышленного использования и золото, относящееся по методологии СНС к ценностям.

Специальные права заимствования – это международные резервные активы Международного валютного фонда, держателями которых являются центральные банки стран-членов МВФ. Они представляют собой право на получение других резервных активов (иностранной валюты).

Валюта состоит из банкнот и монет, находящихся в обращении и используемых как средство платежа. Исключение составляют памятные монеты, фактически не находящиеся в обращении.

Депозитами на текущих счетах являются те депозиты, которые немедленно по их номинальной стоимости можно превратить в валюту страны без каких-либо ограничений. К ним относятся переводимые чеки, платежные поручения банка и др. К прочим депозитам относятся депозиты, которые не могут быть использованы сразу без ограничений или без предварительного обращения их в банкноты и монеты или переводимые депозиты.

Ценные бумаги, кроме акций, – это денежные документы, удостоверяющие выраженные в них и реализуемые посредством предъявления или передачи имущественные права владельца по отношению к выпускающему их лицу. Разные виды ценных бумаг можно разделить на две категории: акции и долговые обязательства. В СНС акции и долговые обязательства рассматриваются как различные категории финансовых активов.

Акция – это ценная бумага, которая является свидетельством о внесении определенной доли в уставный фонд и дающая право на получение части прибыли в виде дивиденда. По экономической природе акция не является долговым обязательством. Акционерное общество не несет обязанности их выкупа у владельцев. Приобретая акции, инвестор как бы передает свои средства в «вечное» пользование акционерного общества, т. е. до его банкротства или расформирования. Однако в СНС «по договоренности» акция рассматривается как долговое обязательство.

Займы – это финансовые активы, которые образуются, когда кредиторы предоставляют средства непосредственно должникам; как правило, это подтверждается документами, не подлежащими передаче. К этой категории относятся все займы и авансы (за исключением торгового кредита и авансов к получению или платежу), которые предоставляются предпринимателям. В эту категорию включаются потребительский кредит за покупки в рассрочку, ссуды на финансирование коммерческого кредита, соглашения о финансовом лизинге, т.е. о предоставлении кредита на покупку основного капитала.

Страховые технические резервы включают в себя следующие элементы:

· чистая стоимость средств домашних в резервах по страхованию жизни и пенсионных фондах;

· предварительные взносы премий и резервы на покрытие неурегулированных претензий.

12.2. Статистика основных фондов

К основным фондам относится вся совокупность произведенных активов или материально-вещественных ценностей (средств труда), которые многократно (не менее года) в неизменной натурально-вещественной форме участвуют в процессах производства товаров и услуг, перенося постепенно (по мере износа) свою стоимость на продукт или услугу.

Порядок отнесения объектов к основным фондам определяется нормативными актами. В настоящее время состав основных фондов определяется Общероссийским классификатором основных фондов (ОКОФ), который был введен в 1994 г. Согласно ОКОФ, в отечественной статистике принята типовая классификация основных фондов. В их составе выделяют: 

· материальные фонды (производственные и жилые здания, сооружения, машины и оборудование, транспортные средства, производственный и хозяйственный инвентарь, рабочий и продуктивный скот, многолетние насаждения, прочие основные фонды);

· стоимостные (капитальные затраты на геологоразведочные, мелиоративные, ирригационные работы, затраты на программное обеспечение и базы данных ЭВМ и др.).

При изучении состава основных фондов используются и группировки по ряду важнейших признаков:

· отраслевому;

· по видам экономической деятельности;

· по формам собственности;

· региональному (территориальному);

· по принадлежности (собственные и арендованные основные средства).

Основными задачами статистики основных фондов на макроуровне являются: 

1) характеристика общего состояния основных фондов; 

2) анализ степени использования основных фондов; 

3) оценка степени вооруженности рабочих основными фондами; 

4) изучение динамики и перспективы развития основных фондов по стране в целом и каждой отрасли народного хозяйства. 

Кроме указанных задач в рамках всего народного хозяйства не меньший интерес представляют статистические показатели характеризующие состояние и динамику развития основных фондов на отдельном предприятии или его подразделениях. В данном случае речь идет о фондоотдаче, показателях использования оборудования и площадей, производительности оборудования и производственной мощности предприятия, износе, обновлении основных фондов, реконструкции и техническом перевооружении. Каждое из указанных направлений изучения статистики основных производственных фондов содержит огромное количество общих и специфических показателей работы предприятий в условиях функционирования основных фондов и производственных мощностей. 

В учете основных фондов различают оценку основных фондов по первоначальной и по восстановительной стоимости.

Полная первоначальная стоимость – это стоимость основных фондов (объекта) в фактических ценах на момент ввода их в эксплуатацию. В этой оценке основные фонды поступают на баланс предприятия, и она является базовой для расчета амортизационных отчислений. В зависимости от источника поступления основных фондов под первоначальной стоимостью понимается либо сумма фактических затрат, либо договорная оценка стоимости, либо рыночная стоимость на момент принятия объекта к учету, если он получен безвозмездно.

Остаточная первоначальная стоимость (первоначальная стоимость за вычетом износа) – это полная первоначальная стоимость объекта за вычетом суммы износа, что позволяет иметь представление о фактической стоимости, не перенесенной на произведенный продукт. Поскольку одинаковые объекты были введены в эксплуатацию в разное время, где действовал разный уровень цен, то они имеют и разную стоимостную оценку. С целью правильного определения объема основных фондов и правильной уплаты налога с каждым новым изменением цен необходимо проводить переоценку основных фондов.

Полная восстановительная стоимость – это стоимость воспроизводства основных фондов в новом виде (приобретение, транспортировка, установка аналогичных новых объектов на момент переоценки).

Остаточная восстановительная стоимость – это полная восстановительная стоимость основных фондов без суммы износа.

Основные фонды по мере их эксплуатации подвергаются физическому и моральному износу, который в денежном выражении в статистике называют амортизацией. От износа амортизация отличается тем, что она представляет собой процесс переноса стоимости основных фондов на издержки производства, между тем износ как экономическая категория отражает лишь процесс старения действующих основных фондов. 

По мере необходимости замены основных фондов накапливаются денежные средства (амортизационный фонд), достаточные для обеспечения реновации (полного восстановления) выбывших основных фондов. Для этих целей служат амортизационные отчисления (включенные в себестоимость продукции части стоимости действующих основных фондов).

Амортизационные отчисления могут обеспечить и частичное восстановление основных фондов в ходе капитального ремонта и модернизации.

Наиболее полное представление об изменении объема основных фондов за год можно получить на основе балансового метода.

Балансы основных фондов составляются в двух видах – по полной первоначальной балансовой стоимости и по остаточной балансовой стоимости, что может быть выражено в текущих ценах, среднегодовых ценах и в постоянных ценах базисного периода.

Схема баланса основных фондов по полной первоначальной стоимости представлена в табл. 12.1.

Таблица 12.1

Баланс основных фондов по первоначальной стоимости, млн. руб. 

	Виды основных фондов в группировке по разным признакам
	Наличие на начало года
	Поступило в отчетном году
	Выбыло в отчетном году
	Наличие на конец года

	
	
	Всего
	В том числе
	Всего
	В том числе
	

	
	
	
	ввод в действие
	прочие поступления
	
	выбытие по ветхости и износу
	прочее выбытие
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8 = 1 + 3 + 4 – 6 – 7


Баланс основных фондов по полной первоначальной стоимости отражает изменение объема основных фондов без учета их физического состояния. Взаимосвязь между показателями баланса выражается в последнем показателе (графа 8 табл. 12.1), который есть сумма стоимостей основных фондов на начало года и стоимостей основных фондов, поступивших в течение отчетного года из разных источников за вычетом стоимости выбывших основных фондов в течение отчетного года по всем направлениям выбытия.

В отличие от баланса основных фондов по полной стоимости, который призван отражать процесс воспроизводства основных фондов в их физическом объеме, баланс основных фондов по остаточной стоимости характеризует изменение реальной стоимости не только по вводу и выбытию основных фондов, но и с учетом частичного восстановления их стоимости путем капитального ремонта и амортизации.

Схема баланса основных фондов по остаточной балансовой стоимости представлена в таблице 12.2.

Таблица 12.2

Баланс основных фондов по остаточной стоимости, млн. руб.

	Виды ОФ в группировке по разным признакам
	Наличие ОФ на начало года
	В течение года
	Наличие ОФ на конец года

	
	
	ввод в действие ОФ
	произведенный капитальный ремонт
	выбытие по ветхости
	амортизация
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6 = 1+2+3–4–5


Для характеристики состояния, движения и использования основных фондов рассчитываются три группы основных показателей для оценки производственного потенциала предприятия.

Первая группа показателей отражает состояние основных фондов – коэффициенты годности и износа (по состоянию на определенную дату).

Коэффициент годности Кгод рассчитывается как отношение остаточной балансовой стоимости Sобс к полной балансовой стоимости основных фондов Sпбс:


Кгод = Sобс / Sпбс 
(12.1)

Коэффициент износа Кизн рассчитывается как отношение суммы износа И к полной балансовой стоимости основных фондов Sпбс:


Кизн = И / Sпбс
(12.2)

Вторая группа показателей отражает движение (введение или выбытие) основных фондов – коэффициенты обновления и выбытия основных фондов за год или другой изучаемый период.

Коэффициент обновления Кобн исчисляется как отношение стоимости введенных в оборот новых основных фондов за год Р к полной балансовой стоимости на конец года Sпбс к.г.:


Кобн = Р / Sпбс к.г.  
(12.3)

Коэффициент выбытия Квыб исчисляется как отношение стоимости выбывших основных средств В в течение года к полной балансовой стоимости основных фондов на начало года Sпбс н.г.:


Квыб = В / Sпбс н.г.  
(12.4)

Третья группа показателей характеризует использование основных фондов, к которым относят фондоемкость, фондоотдачу и фондовооруженность труда.

Показатель фондоемкости продукции V характеризует уровень затрат основных производственных фондов на один рубль произведенной продукции и исчисляется как отношение среднегодовой стоимости основных фондов к объему произведенной за год продукции Q:


V = Sср.год / Q  
(12.5)

Показатель фондоотдачи Ф характеризует выпуск продукции в расчете на один рубль стоимости основных фондов (чем лучше используются основные фонды, тем выше показатель фондоотдачи). Показатель рассчитывается как отношение объема произведенной за год продукции Q к среднегодовой стоимости основных фондов:


V = Q / Sср.год
(12.6)

Эффективность использования основных фондов можно определить индексным методом. При этом следует учесть, что объем продукции и стоимость основных фондов в двух сравниваемых периодах должны выражаться в сопоставимых ценах (по стоимости в постоянных ценах).

Индекс фондоотдачи Iф рассчитывается как отношение уровня фондоотдачи в текущем периоде Ф1 к уровню фондоотдачи в базисном периоде Ф0:


Iф = Ф1 / Ф0
(12.7)

Показатель фондовооруженности труда W отражает объем основных фондов, которыми оснащен один работник в процессе производства продукта труда, и рассчитывается как отношение среднегодовой стоимости основных производственных фондов к среднесписочной численности работников или рабочих Т:


W = Sср.год / T
(12.8)

Фондоотдача Ф и фондовооруженность труда W являются факторами роста производительности труда ПТ:

ПТ = Ф × W
(12.9)

Из данного соотношения видно, что между фондоотдачей, фондовооруженностью и производительностью труда существует тесная взаимозависимость. Фондоотдача будет расти, если производительность труда будет опережать рост фондовооруженности. Но если рост производительности труда ниже, чем рост фондовооруженности, то фондоотдача падает.

12.3. Статистика материальных оборотных фондов

Материальные оборотные фонды целиком потребляются в одном производственном цикле, вещественно входят в продукт и полностью переносят на него свою стоимость. Они являются наиболее мобильным и постоянно возобновляемым элементом национального богатства. В состав материальных оборотных фондов включают: 

· сырье, основные и вспомогательные материалы; 

· незавершенное производство в отраслях с длительным циклом (строительство, тяжелая промышленность, сельское хозяйство, производство кинофильмов и др.); 

· готовая продукция; 

· товары для перепродажи, 

· государственные материальные резервы (средства производства и предметы потребления, предназначенные для использования в чрезвычайных обстоятельствах), 

· прочие запасы (топливо, горючее, тара, запасные части для ремонта и др.). 

Одна из главных функций оборотных средств – обеспечение производственного процесса. В статистическом анализе используется показатель обеспеченности производственными запасами, который рассчитывается в днях обеспеченности До как отношение величины фактических производственных запасов на определенную дату Зф к среднесуточной потребности в данном виде запасов Зс :


До = Зф / Зс
(12.10)

Например, известно, что запасов сырья на начало месяца имеется 1000 т, а среднесуточный расход этого сырья за истекший период составляет 50 т. Используя вышеприведенную формулу, рассчитаем, на сколько дней предприятие обеспечено сырьем:

До = 1000 / 50 = 20 дней.

Изменение запасов в течение данного периода характеризуется показателями их пополнения и выбытия, разница между которыми отражает или прирост, или сокращение запасов оборотных фондов.

На предприятиях в целях оперативного управления рассчитывают средний остаток оборотных фондов за данный месяц как полусумму остатков на начало и конец этого месяца по формуле:


Оср = (Онач + Окон) / 2
(12.11)

Ряд показателей характеризует процесс использования материальных оборотных средств. К ним относятся: коэффициент оборачиваемости оборотных фондов, коэффициент закрепления оборотных фондов, показатель средней продолжительности одного оборота в днях, показатель суммы средств, высвобождаемых из оборота вследствие ускорения оборачиваемости оборотных фондов. К этой же группе относятся показатели, характеризующие материалоемкость продукции, расход важнейших видов материальных ресурсов, удельный расход конкретного вида сырья или материалов.

Коэффициент оборачиваемости Коб характеризует скорость оборота оборотных средств (число оборотов стоимости оборотных средств, равной их среднему остатку за данный период времени) и представляет собой отношение стоимости реализованной продукции (выручки) Рв к среднему остатку оборотных фондов Оср за тот же период (по экономическому содержанию аналогичен коэффициенту фондоотдачи):


Коб = Рв / Оср
(12.12)

Коэффициент закрепления оборотных фондов Кзк – величина, обратная коэффициенту оборачиваемости (отражает объем материальных оборотных средств на каждый рубль реализованной продукции). Он исчисляется в стоимостном выражении (по экономическому содержанию аналогичен коэффициенту фондоемкости):


Кзк = 1 / Коб = Оср / Рв
(12.13)

Показатель средней продолжительности одного оборота в днях Аоб показывает время (количество дней), в течение которого совершается один полный оборот материальных оборотных средств (удобен для сравнения скорости обращения оборотных средств за периоды разной продолжительности). Он рассчитывается как отношение продолжительности Д периода, за который определяется показатель (число календарных дней), к коэффициенту оборачиваемости Коб :


Аоб = Д / Коб = (Д × Оср) / Рв
(12.14)

Эффективность использования оборотных фондов оценивается показателем материалоемкости продукции (МП), который рассчитывается как отношение стоимости текущих материальных затрат без амортизации МЗтек к стоимости произведенной продукции Pп :


МП = МЗтек / Рп
(12.15)

Показатели расхода видов материальных ресурсов используются при расчете металлоемкости, энергоемкости, топливоемкости (например, ВВП). Данные показатели исчисляются в натуральном выражении в расчете на единицу продукции (на 1 руб., на 1 тыс. руб. и т.д.).

При характеристике использования материальных оборотных фондов очень широко используются показатели удельного расхода конкретного вида материалов, сырья, топлива и других видов оборотных средств на единицу продукции или услуг (индексы выражаются в процентах). Показатели уровня удельного расхода определяются как отношение общего их расхода в натуральном выражении на количество выпущенной продукции или услуг (также выраженных в натуральном виде).

Ценности – дорогостоящие товары, не используемые в производстве и потреблении и сохраняющие свою стоимость со временем. Экономические выгоды от ценностей обусловлены предположением, что их стоимость не будет снижаться в будущем. К ценностям относят:

· драгоценные металлы и камни, которые не используются предприятиями в качестве ресурсов производства;

· антиквариат и произведения искусства (признанные в качестве таковых соответствующими государственными ведомствами);

· коллекции;

· ювелирные изделия значительной стоимости.

В российской статистике определение стоимости всех ценностей в настоящее время не производится, отсутствуют также специальные формы статистической отчетности и методики учета и оценки. Проводится лишь оценка стоимости ювелирных изделий, находящихся у населения (по данным розничной торговли).

В мировой практике часто используют оценку текущей стоимости ценностей по данным об их продажах в предшествующие годы, а также косвенные оценки по стоимости страхования или ориентировочные аукционные цены.

Тема 13. Статистика населения

13.1. Содержание статистики населения. Перепись

Статистика населения – раздел социально-экономической статистики, исследующий посредством  количественных показателей явления и процессы, которые протекают в обществе. Объект – население – совокупность людей, которые проживают на определенной территории континента, страны, города, района, поселения. 

Статистика населения тесно связана с демографической статистикой, которая исследует жизнедеятельность населения во всех направлениях: историческом, политическом, экономическом, социальном, юридическом, медицинском и статистическом. 

Статистика населения решает ряд задач:
1) характеристика численности населения и числа демографических событий (рождений, смертей, браков, разводов, а также численность прибывших и убывших мигрантов);

2) анализ структуры населения по различным признакам;

3) изучение взаимосвязей между социальными процессами и явлениями;

4) рассмотрение динамики демографических процессов. В данном случае динамику можно характеризовать как изменение численности населения и как изменение интенсивности процессов, происходящих во времени и пространстве;

5) предоставление данных о прогнозе численности населения на ближайшую и далекую перспективу.

Основные методы исследования, применяемые в статистике населения:
· статистическое наблюдение, в том числе сплошное (перепись), выборочное, использование информации административных источников;

· группировка;
· анализ рядов динамики, графики, индексный, балансовый;

· методы реального поколения и условного поколения. Первый дает возможность увидеть изменения в естественном движении ровесников (родившихся в одном году) – продольный анализ; второй производит анализ естественного движения сверстников (живущих в одно и то же время) – поперечный анализ;

· абстрактные математические методы дают возможность смоделировать процессы, которые происходят в населении. Потребность в моделировании появляется в случае невозможности исследования самого объекта, в основном используется для характеристики динамики населения. Различают экспоненциальные и логистические модели. Модели стационарного и стабильного населения имеют особое значение в прогнозе населения на периоды в перспективе, которые определяют сложившийся в данных условиях тип населения и строятся на основе характеристик интенсивности его развития.

В качестве основного источника информации о составе населения во всей мировой статистике являются переписи населения, проводимые один раз в десять лет.

При отсутствии каких-либо сведений в отчетности или для проверки ее данных осуществляется специально организованное наблюдение. Одним из таких наблюдений является перепись населения.

Перепись населения – процесс сбора информации о численности, составе и состоянии объекта статистического наблюдения по ряду признаков, повторяющийся, как правило, через равные промежутки времени.

Цель переписи, как это предусмотрено Фе​деральным законом «О  Всероссийской переписи на​селения» — «... сбор сведений о лицах, находящих​ся на определенную дату на территории Россий​ской Федерации». Согласно этому закону пере​пись «проводится на всей территории Российской Федерации по единой государственной статис​тической методологии в целях получения обоб​щенных демографических, экономических и соци​альных сведений».
Характерные особенности переписи:
1) проводится на всей территории, входящей в исследование, в одно время;

2) программа переписи является единой;

3) все наблюдаемые элементы регистрируются в один критический момент времени, т.е. события после критического момента не учитываются;

4) всеобщность, т.е. сведения собираются о каждом человеке;

5) регулярность – 1 раз в 10 лет, как правило, в год, оканчивающийся на 9 или 0. Время наблюдения выбирается в момент наименьшей подвижности населения (например, в середине осени);

6) самоопределение, т.е. сведения фиксируются со слов людей и подтверждения не требуют;

7) единица наблюдения – семья (домохозяйство).

Как правило, вопросы задают специально подготовленные счетчики. В перечень вопросов включаются обязательные, которые включаются в анкету во всех странах в любое время, а также вопросы, которые являются наиболее актуальными в данный момент времени. Часто практикуется ряд вопросов задавать не всему населению, а только части, т.е. на выборочной основе, что позволяет значительно сократить издержки.

Помимо переписи населения, некоторые характеристики состава населения может дать статистическая отчетность, такие как численность отдельных категорий населения и т. п. Это относится в первую очередь к таким группам, как: дети, посещающие дошкольные учреждения; учащиеся учебных заведений различного типа; пенсионеры; лица, занятые в различных отраслях народного хозяйства.

Отдельные сведения собираются на основе выборочной переписи населения. При переписи населения учитываются две категории населения: 

1) наличное население (лица, фактически находящиеся на момент переписи в данном населенном пункте, включая временно проживающих); 

2) постоянное население (лица, для которых данный населенный пункт является местом постоянного проживания, включая временно отсутствующих);
3) юридическое (приписное) – лица, юридически «прикрепленные» к данной территории в силу действующих юридических норм (прописка или регистрация).

В ходе статистического обследования населения определяется численность населения на момент проведения переписи. Сведения о наличном населении очень важны для населенных пунктов, где сильно влияние сезонного фактора (курортные районы) или для поселков, где используется рабочая сила вахтовым методом.

13.2. Статистика численности и состава населения
Для характеристики населения первичными показателями являются показатели численности, в том числе:

· численность населения на определенный момент времени;

· средняя численность – полусумма населения на начало и конец периода;

· численность демографических событий (рождений, смертей, браков и т.д.).

На основе абсолютных показателей рассчитывают целую систему относительных – коэффициентов, производят различные сопоставления (ВВП на душу населения, средний доход на душу населения, обеспеченность средствами связи и т.п.), строятся демографические балансы:

	Численность населения на конец периода

	=

	Численность на начало

	+

	Число родившихся за период

	-

	Число умерших за период

	+

	Число прибывших на территорию

	-

	Число покинувших территорию


Такие балансы широко используются для прогнозов и для анализа влияния факторов на изменение численности населения.

Абсолютные показатели также широко используются для проведения различных сопоставлений, в частности: ВВП на душу населения, средний доход на душу населения и др.

Состав населения (структура) – распределение населения на группы по различным признакам. Наиболее широко применяются следующие типы структур.

1) Половая – распределение на мужчин и женщин. При этом выделяют:

· первичное соотношение полов – по населению в целом;

· вторичное соотношение – количество мальчиков на 100 девочек при рождении;

· третичное – соотношение в определенном возрасте.

Если растет доля мужчин, говорят, что «растет соотношение полов».

2) Возрастная – распределение по возрастам среди мужчин и среди женщин. Для характеристики возрастной структуры используются следующие коэффициенты (измеряются в промиллях, т.е. в расчете на 1000):

	Коэффициент нагрузки детьми
	=
	Число детей в возрасте от 0 до 14 лет
	÷
	Число взрослого населения от 15 до 54 для женщин и 59 для мужчин


	Коэффициент нагрузки пожилыми
	=
	Число населения в возрасте 55 лет и старше для женщин и 60 и старше для мужчин
	÷
	Число взрослого населения от 15 до 54 для женщин и 59 для мужчин


	Коэффициент общей нагрузки 
	=
	Коэффициент нагрузки детьми
	+
	Коэффициент нагрузки пожилыми


Средний возраст – по формуле средней арифметической по рядам распределения.

3) Брачная – распределение по отношению к браку на следующие группы:

· состоящие в браке, в том числе в гражданском;

· никогда не состоявшие в браке;

· вдовые;

· разведенные;

· разошедшиеся (для лиц, состоявших в гражданском браке).

4) Миграционная – распределение по срокам проживания в данном месте.

Одним из наиболее распространенных методов анализа структуры населения по полу и возрасту является построение половозрастных пирамид. Половозрастная пирамида – графическое изображение данных о половозрастном составе населения. По центральной вертикальной оси строится шкала возрастных групп (по возрастанию снизу вверх). По обе стороны от центральной оси откладываются отрезки, длина которых отвечает численности либо доли лиц каждого интервального возраста (влево – мужчин, вправо – женщин). Пример пирамиды представлен на рисунке 13.1.
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Рис. 13.1. Половозрастная пирамида

Анализу подвергаются как величина каждого отрезка, так и общая форма пирамиды. Пирамида, широкая внизу и узкая вверху, означает высокую рождаемость и высокую смертность. Пирамида, у которой самая широкая часть в центре, означает низкую рождаемость и высокую продолжительность жизни.

Одной из важнейших предпосылок решения социальных задач является изучение семьи и семейной структуры населения. Семья – это основанная на браке или кровном родстве малая группа, члены которой связаны общностью быта, взаимной помощью, моральной и правовой ответственностью.

Плавный переход статистики на определение домохозяйства произошел в 1994 г. В этот период статистика перешла на критерии и определения, соответствующие международным рекомендациям. Домохозяйство – социально-экономическая ячейка, которая объединяет людей отношениями, возникающими при организации их совместного быта, т.е. ведении общего домашнего хозяйства, совместном проживании и т.д. 

Домохозяйством считается:

1) несколько человек, совместно проживающих в одном жилом помещении, которые ведут общее хозяйство, совместно обеспечивают себя, объединяя средства для ведения общего хозяйства;

2) один человек, который проживает один и обеспечивает полностью себя сам.

В домохозяйство могут входить лица, которые связаны родственными отношениями, а также совершенно не связанные такими отношениями, либо и те и другие.

Типология семей и домохозяйств имеет большое значение, так как используется при разработке материалов для переписи населения.

Семьи подразделяются на типы по демографическому составу и по размеру. Помимо этого, классификация семей осуществляется по числу занятых членов семьи, по социальной и национальной принадлежности и др.

Классификация по демографическому составу семьи происходит с учетом пола, возраста, отношений родства.

Классификация семьи по степени сложности семейной структуры:
1) брачная пара с детьми и без детей;

2) брачная пара с детьми и без детей, с одним из родителей супругов;

3) брачная пара с детьми и без детей, с одним из родителей супругов (без него), с другими родственниками;

4) две или более брачных пар с детьми и без детей, с одним из родителей супругов (без него), с другими родственниками (без них);

5) матери (отцы) с детьми;

6) матери с детьми, с одним из родителей матери (отца);

7) отец с детьми, с одним из родителей отца (матери);

8) прочие семьи.

Классификация семей по числу членов выделяет малые, средние и крупные семьи. Осуществляется комбинационная группировка семей по числу членов и по демографическому составу. Это позволяет определить средний размер семей в каждой группе.

Выделяются следующие типы домохозяйств, состоящие из:
1) одного человека;

2) одной супружеской пары:

a) супружеской пары с детьми и без детей;

b) супружеской пары с детьми и без детей, с одним из родителей супругов;

c) супружеской пары с детьми и без детей и матери с детьми;

d) супружеской пары с детьми и без детей и отца с детьми;

e) супружеской пары с детьми и без детей, с одним из родителей супругов (без него), с матерью (отцом) с детьми (без них) и прочими родственниками или неродственниками;

3) двух супружеских пар:

a) супружеской пары с детьми и без детей и обоими родителями одного из супругов с детьми и без детей;

b) с прочими родственниками, неродственниками (без них);

4) двух супружеских пар с детьми и без детей, с родственниками, неродственниками (без них);

5) трех и более супружеских пар с детьми и без детей, с родственниками, неродственниками (без них);

6) матери с детьми;

7) отца с детьми;

8) матери с детьми, с одним из родителей матери;

9) из отца с детьми, с одним из родителей отца;

10) матери с детьми, с одним из родителей матери (без него), с прочими родственниками (без них);

11) отца с детьми, с одним из родителей отца (без него), с прочими родственниками (без них);

12) лиц, не связанных родством;

13) прочие домохозяйства.

Такая классификация домохозяйств по типам и размеру дает возможность изучать не только структуру домохозяйств, но и охарактеризовать семейные ячейки по типу домохозяйств, по размеру и числу детей моложе 18 лет.

Использование типологии семей и домохозяйств распространено при изучении рождаемости, где обычно объектом наблюдения выступают молодые семьи. При этом они группируются по таким признакам, как наличие брачной пары, возраст супругов, длительность брака, число детей.

Также немаловажное значение имеет группировка семей и домохозяйств по числу занятых членов. Эта группировка в сочетании с данными о размере семьи (домохозяйства) дает возможность определить важный показатель, который называется коэффициентом экономической нагрузки на работающего члена семьи (домохозяйства):

 


K = Sp / So 
(13.1)
 

где 
Sp – число работающих членов семьи (домохозяйства);


S0 – общее число членов семьи.

Значения данного показателя могут быть разными в зависимости от демографического состава семьи (домохозяйства). Этот показатель учитывается при решении вопросов социальной помощи населению, проблем занятости и др.

Распространенный прием анализа структуры домохозяйств – это их распределение по величине и типам. Кроме расчета среднего размера домохозяйства, могут быть вычислены другие показатели:

1) среднее число лиц, не достигших 18 лет, приходящихся на одно домохозяйство;

2) средний возраст несовершеннолетних детей; 

3) среднее число безработных и иждивенцев, приходящихся на одно домохозяйство;

4) процент безработных в домохозяйствах; 

5) среднее число занятых, приходящихся на одно домохозяйство; 

6) процент мужчин и процент женщин среди членов домохозяйств;

7) средний и медианный возраст членов домохозяйств.

При анализе структуры домохозяйств главным аспектом является изучение ее динамики, где вычисляются показатели абсолютных приростов, темпов прироста за определенный промежуток времени. 

13.3. Статистика движения и воспроизводства населения
В статистике населения различают следующие типы движения населения:
1) естественное движение населения представляет собой изменение численности населения в результате рождения и смерти, т.е. изменения, которые осуществляются естественным путем. При этом браки и разводы учитываются в одинаковом порядке с рождением и смертностью. 

2) миграционное (механическое) движение – передвижение, переселение людей с одной территории на другую через границы отдельных территорий, обычно с переменой места жительства на длительное время или навсегда.

3) социальное движение – изменение социальных условий жизни населения, т.е. численности и состава социальных групп людей, имеющих общие интересы, ценности и нормы поведения, которые складываются в рамках исторически определенного общества.

Все события, связанные с естественным и миграционным движением, влекут юридические следствия, поэтому их учет является юридически обязательным для всех жителей.

События, связанные с естественным движением, регистрируются органами ЗАГСа:

· рождение – по месту рождения ребенка или месту жительства одного из родителей на основании медицинской справки, выданной лечебным учреждением;

· смерть – по месту проживания умершего или по месту наступления смерти на основе врачебного свидетельства;

· брак – любым органом ЗАГСа;

· расторжение брака – по месту жительства одного из супругов или по месту регистрации брака.

Факт миграции регистрируется подразделениями Федеральной миграционной службы и паспортно-визовыми службами МВД.

 

Для оценки механического движения применяются относительные и абсолютные показатели миграции. Абсолютные показатели:
1) численность прибывших в населенный пункт П;
2) численность выбывших из населенного пункта В;
3) абсолютный миграционный (механический) прирост (П-В).
Широкое распространение в статистике населения получили распространение демографические коэффициенты – отношение числа демографических событий к численности населения, способного их производить.

Применяют следующие виды коэффициентов:

· общие – отношение числа демографических событий к общей (средней) численности населения;

· специальные – отношение числа демографических событий к численности населения, способного их продуцировать;

· возрастные (частные) – отношение числа событий у населения данной группы к численности данной группы.

На практике наиболее часто используются следующие коэффициенты:

1) общий коэффициент рождаемости
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2) специальный коэффициент рождаемости
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3) общий коэффициент смертности
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4) коэффициент естественного прироста
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5) коэффициент жизненности


[image: image8.wmf]см

рожд

жизнн

К

К

смеретей

число

рождений

число

К

=

=


(13.6)
6) коэффициент интенсивности миграции по прибытию
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7) коэффициент интенсивности миграции по выбытию
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8) общий коэффициент интенсивности миграции населения (миграционного прироста)
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9) коэффициент интенсивности миграционного оборота



[image: image12.wmf]1000

)

(

.

.

.

´

+

=

населения

ь

численност

средняя

покинувшие

прибывшие

оборот

ый

миграционн

К

о

м

и


(13.10)

10) коэффициент эффективности миграции
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11) коэффициент общего прироста населения
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Тема 14. Статистика рынка труда
14.1. Задачи и источники информации

Статистика рынка труда включает статистику экономически активного населения, занятости и безработицы, статистику рабочего времени, статистику трудовых конфликтов. Информация о рынке труда является важным инструментом при разработке экономической и социальной политики государства. 

Основными задачами статистики рынка труда являются:

1. изучение текущих данных об экономически активном населении, занятости, безработице, структуры занятости по отраслям и профессиям; 

2. исследование данных о движении рабочей силы;

3. изучение данных о затратах на рабочую силу, их структуры и динамики;

4. изучение данных о фондах времени, их структуре, а также расчет показателей использования рабочего времени;

5. изучение данных о трудовых конфликтах, а также расчет показателей, характеризующих трудовые конфликты по отраслям, причинам возникновения и др.

Рынок труда – система экономических, социальных, организованных и правовых мер и институтов, координирующих и регулирующих распределение и использование рабочей силы.
Действующая система статистических показателей в России, характеризующих наличие, состав и использование трудового потенциала страны, в государственной статистике формируется на основе следующих источников информации:
1. государственных статистических наблюдений, осуществляемых ГКС России и его территориальными органами (выборочные обследования населения по проблемам занятости; обследования предприятий и организаций);

2. государственных статистических наблюдений, осуществляемых другими министерствами и ведомствами, данных административной статистики (налоговых органов и др.);

3. расчета баланса трудовых ресурсов;

4. периодических переписей и микропереписей населения.

Обследование населения по проблемам занятости – основной источник информации о: 
· качественном составе рабочей силы; 
· структуре фактической безработицы; 
· причинах незанятости;

· способах поиска работы; 
· структуре экономически неактивного населения. 

Данные органов государственной службы занятости о регистрации безработных не характеризуют в полной мере ситуацию и тенденции на рынке труда, так как размеры регистрации во многом определяются финансовыми возможностями Центров занятости.

Обследование в России проводится с 1992 г. Начиная с 1999 г., в связи с присоединением РФ к Специальному стандарту распространения данных (ССРД) МВФ, обследования населения по проблемам занятости переведены на квартальную периодичность.

Обследование населения по проблеме занятости проводится во всех регионах Российской Федерации на основе выборочного метода наблюдения.

· Период наблюдения. Критической (обследуемой) неделей устанавливается последняя неделя месяца, намеченного для проведения обследования. Критическая неделя длится с понедельника по воскресенье. С 1999 г. обследование проводится один раз в квартал по состоянию на последнюю (критическую) неделю среднего месяца квартала.

· Единицы наблюдения. Единицами наблюдения являются частные домашние хозяйства и лица в возрасте от 15 до 72 лет — члены этих домашних хозяйств Не обследуются коллективные домашние хозяйства: общежития, школы-интернаты, интернаты для престарелых, монастыри и прочие коллективные жилые помещения.

· Выборка единиц наблюдения для квартальных обследований строится таким образом, что для каждого последующего обследования все единицы наблюдения отобранной совокупности предыдущего квартала меняются новыми.

· Объем выборки устанавливается в расчете на квартал в размере около 65 тыс. человек в возрасте 15-72 лет, или 0,055% от численности населения этих возрастов, а в расчете на год — 250—260 тыс. человек (ожидаемая ошибка не превышает 2%).

Бланк «Анкеты для квартальных обследований» содержит следующий основные учетные признаки, по которым собирается информация:

1. сведения о респондентах: пол; возраст; семейное положение; гражданство; уровень образования; общее число членов домохозяйства; родственные отношения в домохозяйстве;

2. наличие оплачиваемой работы или доходного занятия: занятость за обследуемую неделю, включая наличие работы, которая временно выполнялась; наличие дополнительной работы;

3. признаки, характеризующие основную и дополнительную работу: место работы; вид экономической деятельности; занятие (профессия должность); классификация по статусу занятых: вид работы и условия найма, условия осуществления предпринимательской деятельности (наличие официальной регистрации); обычная и фактическая продолжительность рабочей недели;

4. поиск работы незанятыми: способы поиска работы; готовность приступить, работе; характер работы, к которой безработный готов приступить; продолжительность поиска работы; регистрация в службе занятости в качестве безработного; получение пособия по безработице;

5. готовность к дополнительной занятости: поиск дополнительной работы, пожелания по типу дополнительной занятости; способы поиск дополнительной занятости; готовность приступить к дополнительной работе;

6. прошлая деятельность лиц, не занятых в обследуемую неделю (безработных и экономически неактивных): наличие когда-либо ранее работ у незанятых; вид деятельности и занятие (профессия, должность) по последнему месту работы; продолжительность периода незанятости; причины, по которым незанятые оставили последнее место работы; наличие специальности (профессии) у незанятых, не имеющих опыта работы;

7. дополнительные сведения об экономически неактивных лицах: социальный статус; причины отказа от поиска работы; причины неготовности приступить к работе;

8. занятость производством товаров или услуг в домашнем хозяйстве: занятость в обследуемую неделю производством продукции в личном подсобном хозяйстве, включая производство продукции для собственного потребления; основной вид производимой сельскохозяйственной продукции и отработанное время в обследуемую неделю в личном подсобном сельском хозяйстве; занятость производством в домашнем хозяйстве промышленных товаров или услуг для получения дохода или обмена; основ ной вид производимых в домашнем хозяйстве промышленных товаров и услуг и отработанное время на выполнение этих работ.

14.2. Классификация населения по статусу в занятости

При статистическом изучении рынка труда выделяют категории экономически активного и экономически неактивного населения. 

Экономически активное население – это часть населения, которая предлагает свой труд для производства товаров и услуг.

В международных статистических стандартах указано, что термин «экономически активное население» может иметь два значения в зависимости от продолжительности периода, к которому оно применяется. Если определяется экономически активное население за короткий период, равный неделе или дню, то подразумевается население, активное в данный период, к которому применяется также термин «рабочая сила», если за длительный период – то подразумевается «обычно активное население».
Население, активное в данный период (или рабочая сила), - это наиболее часто используемый показатель, характеризующий численность экономически активного населения. Коэффициент экономической активности населения определяется как соотношение между численностью экономически активного населения и численностью всего населения страны:
Кэ.ак. =
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где 
Рэ.эк. – численность экономически активного населения на t- ю дату;


Рt – численность всего населения на t- ю дату.

Экономически активное население включает две категории – занятых и безработных. 

К занятым относятся лица обоего пола в возрасте от 16 лет и старше, а также лица младших возрастов, которые в рассматриваемый период:

1. выполняли работу по найму за вознаграждение, деньги или с ними расплачивались в натуральной форме, а также иную работу, приносящую доход, самостоятельно или с компаньонами, как с привлечением, так и без привлечения наемных работников независимо от сроков получения непосредственной оплаты или дохода за свою деятельность;

2. временно отсутствовали на работе по причине: болезни или травмы; выходных дней; ежегодного отпуска; различного рода отпусков как с сохранением содержания, так и без сохранения содержания,  отгулов; отпуска по инициативе администрации; забастовки и других причин;

3. выполняли работу без оплаты на семейном предприятии.

Коэффициент занятости населения вычисляется как:
Кз = 
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К безработным относятся лица от 16 лет и старше, которые в течении рассматриваемого периода:

1. не имели работы (либо занятия, приносящего доход);

2. искали работу;

3. готовы были приступить к работе.

При отнесении того или иного лица к категории безработных должны учитываться все три критерия.   

Уровень безработицы можно определить двумя способами:

1) по методологии МОТ

КБ = 
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2) по данным государственной службы занятости

КБ = 
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Данные о безработице разрабатываются по полу, возрасту и семейному положению. Изучается также распределение  численности безработных по образованию, профессиональной принадлежности. При этом учитывается продолжительность безработицы, которая равна промежутку времени, в течение которого лицо ищет работу, т.е. с момента начала поиска работы и до рассматриваемого периода.

Экономически неактивное население – это население, которое не входит в состав рабочей силы (включая и лиц, моложе возраста, установленного для учета экономически активного населения). Численность экономически неактивного населения может быть определена как разность между численностью всего населения и численностью рабочей силы. Экономически неактивное население измеряется по отношению к обследуемому периоду и включает следующие категории:

· учащиеся и студенты, слушатели и курсанты дневной формы обучения (включая магистратуру и аспирантуру);

· пенсионеры по старости, на льготных условиях и лица, получающие пенсии по случаю потери кормильца при достижении ими пенсионного возраста;

· лица, занятые ведением домашнего хозяйства, уходом за детьми и т.п. 

· лица, которые прекратили поиски работы,   исчерпав все возможности ее получения, но которые могут и готовы работать;

· другие лица, которым нет необходимости работать независимо от источника их   дохода.

Данные об экономически неактивном населении разрабатываются также по полу, возрасту, уровню образования и другим признакам.

Экономически активное население классифицируется по статусу занятости, по которому определяется положение индивидуума в обществе. Критерием при определении статуса является вид взаимоотношения лица, наделенного определенными полномочиями с другими работниками предприятия.

Классификация по статусу в занятости включает следующие группы:

1) Наемные работники – лица, выполняющие работу по найму, которые заключили письменный трудовой договор, контракт или устное соглашение  с руководителями предприятия любой формы собственности или определенным лицом об условиях трудовой деятельности, за которую они получают оговоренную при найме оплату наличными деньгами, либо в натуральной форме. По длительности найма наемные рабочие делятся на: 
· постоянные; 
· временные; 
· сезонные; 
· нанятые на случайную встречу.

2) Лица, работающие не по найму. К ним относятся:

· работодатели – лица, постоянно работающие на собственном частном предприятии;

· лица, занимающиеся профессиональной деятельностью на самостоятельной основе;

· лица, работающие самостоятельно либо с одним или несколькими партнерами, осуществляющие деятельность, приносящую доход и не использующие труд наемных рабочих на постоянных условиях;

· неоплачиваемые работники семейных предприятий;

· члены коллективных предприятий.

3) Лица, не поддающиеся классификации по статусу занятости.

Основные показатели функционирования рынка труда рассчитываются по данным отчетов государственной федеральной службы занятости. Выделяют следующие показатели:

1) Показатели спроса на рабочую силу:

· заявленная потребность предприятий и организаций в работниках на конец отчетного периода;

· уровень вакантности. Определяется как отношение занятых трудовых ресурсов на количество вакантных мест.

2) Показатели предложения рабочей силы:

· численность незанятых, ищущих работу на конец отчетного периода;

· численность работников, подлежащих высвобождению на ближайший квартал.

3) Показатели удовлетворения потребности в рабочей силе:

· трудоустроено человек через государственную федеральную службу занятости в среднем за месяц и в том числе незанятых;

·  коэффициент трудоустраемости. Определяется по следующей формуле:

КТР. = Число трудоустроенных лиц / Число обратившихся в службу занятости.

4) Показатели соотношения спроса и предложения рабочей силы:

· коэффициент напряженности на рынке труда. Определяется как отношение незанятого населения к числу рабочих мест;

· коэффициент конъюнктуры на рынке труда. Определяется как число вакантных рабочих мест к числу безработных. 

Движение рабочей силы – это процесс изменения численности работников, приводящий к перераспределению рабочей силы между отдельными предприятиями, отраслями, регионами.

Движение рабочей силы вызывается не только негативными причинами, но и постоянным техническим прогрессом, изменениями территориального размещения производства, появлением новых отраслей экономики, развитием процессов специализации и кооперирования и ряда других производственных факторов.

14.3. Статистика численности и состава работников

Все лица, занятые в экономике, распределяются по видам занятий в соответствии с Общероссийским классификатором занятий (ОКЗ). ОКЗ состоит из 9 укрупненных групп, которые подразделяются на подгруппы, составные группы и базовые группы занятий. В нем классифицируется по видам занятий только гражданская рабочая сила. На основе данных ОКЗ можно получить информацию о занятости, которая используется для международных сопоставлений в области занятости.

На уровне предприятий и организаций в настоящее время персонал распределяется на основе действующего ОКПДТР (Общероссийского классификатора профессий, должностей служащих и тарифных разрядов). Выделяются следующие категории персонала: 

1) руководители – работники, выполняющие должности руководителей предприятий и их структурных подразделений; 

2) специалисты – лица, занятые инженерно-техническими, экономическими и аналогичными работами; 

3) служащие – работники, занятые оформлением документации, подготовкой информации, учетом, контролем и хозяйственным обслуживанием; 

4) рабочие – работники, занятые непосредственно производством товаров и услуг, управлением, наблюдением и уходом за машинами и оборудованием, производством ремонтных работ, перемещением грузов, поддержанием определенных условий (уборка, отопление помещений и т. д.).

В отдельных отраслях те или иные категории персонала разрабатываются более подробно.

Для определения общей численности занятых на предприятиях и в организациях необходимо иметь данные о численности занятых на каждом предприятии и в организации: 

· данные, полученные на определенную дату (на начало и конец месяца или года, на дату проведения специального обследования);

· среднюю численность за соответствующий период.

Для исчисления численности работников на определенную дату используется показатель, который называется списочным составом работников. В списочный состав работников включаются все постоянные, временные и сезонные работники данного предприятия (их трудовые книжки должны быть сданы в отдел кадров). В отдельном списке отражаются совместители, в приказе о зачислении на работу которых должно быть указано, что продолжительность их рабочего дня не должна превышать 50% установленной законом для данной категории работников (трудовые книжки совместителей должны находиться по месту их основной работы). В списочный состав не включаются работники, работающие по договорам подряда, а также лица, привлекаемые для выполнения случайных разовых работ, учащиеся профтехучилищ, лица, проходящие производственную практику и стажировку без зачисления на штатные должности с соответствующей выплатой зарплаты, и др.

Списочный состав работников устанавливается на каждый календарный день периода. При этом на каждый день учитывается количество явок и неявок на работу. Численность работников, состоящих в списках в праздничные и выходные дни, принимается равной данным за предыдущий день.

Среднесписочная численность определяется как сумма списочной численности работников за все дни месяца, деленная на число календарных дней месяца. Эта же величина может быть получена, если разделить количество явок и неявок за весь месяц на число календарных дней в месяце.

В том случае, если предприятия работают неполный месяц (т. е. начинают или прекращают свою деятельность в течение этого месяца), то среднесписочная численность определяется аналогично, т.е. как сумма списочной численности работников за все календарные дни работы предприятия, деленная на число календарных дней в месяце. Если данные о списочном составе за все дни месяца отсутствуют, среднесписочная численность за период может быть определена как сумма списочной численности работников на начало и конец периода, деленная на два.

Среднесписочная численность работников за периоды более одного месяца (квартал, полугодие и год) определяется по формуле среднеарифметической из месячных данных. Результаты таких расчетов принято округлять до целых чисел.

Среднесписочная численность работников по группе предприятий, отрасли и экономике в целом определяется как сумма среднесписочной численности отдельных предприятий.

Численность работников отдельных предприятий и организаций постоянно изменяется во времени. Эти изменения происходят вследствие приема на работу и увольнения с работы. Процесс изменения численности работников, приводящий к перераспределению рабочей силы между отдельными предприятиями, отраслями и регионами, называется движением рабочей силы.

При статистическом изучении движения рабочей силы определяется общий объем движения, а также факторы, которые влияют на него. Для этого устанавливаются абсолютные и относительные показатели оборота рабочей силы.

Абсолютными показателями являются: 

· оборот по приему, равный общему числу принятых на работу в списочный состав за определенный период по всем источникам поступления; 

· оборот по выбытию, равный числу уволенных за период по всем причинам увольнений;

· общий оборот кадров – совокупность принятых и уволенных.

При определении оборота по приему выделяется несколько групп работников по источникам их поступления:

1) по направлению служб занятости и трудоустройства;

2) по инициативе самого предприятия (организации);

3) в порядке перевода с других предприятий и организаций;

4) после окончания высших и средних специальных учебных заведений (включая стипендиатов самих предприятий). 

Причинами увольнения работников являются:

1) призыв в армию;

2) поступление в учебное заведение с отрывом от производства;

3) перевод на другие предприятия;

4) окончание сроков договора найма;

5) выход на пенсию (по достижении пенсионного возраста, инвалидности);

6) смерть работника;

7) сокращение штата;

8) по собственному желанию;

9) прогулы и другие нарушения трудовой дисциплины.

Численность работников, постоянно работавших в течение отчетного периода на данном предприятии, определяется как разность между списочной численностью работников на начало периода и численностью уволившихся из их числа в течение периода.

Для оценки интенсивности движения трудовых ресурсов используются также относительные показатели, вычисляемые в процентах к среднесписочной численности: 
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В том случае, если этот коэффициент больше 1, то происходит не только возмещение убыли рабочей силы в связи с увольнением, но и появляются новые рабочие места. Если данный показатель меньше 1, то это  свидетельствует о том, что сокращаются рабочие места, и если при этом речь идет не об отдельном предприятии или отрасли, а об экономике в целом, то эта ситуация приводит к увеличению безработицы.

Указанные показатели оборота трудовых ресурсов могут исчисляться в рамках категорий работников, профессий, уровней квалификации, стажа работы и т.п. 

Данные о движении рабочей силы разрабатываются по предприятиям и организациям, по отраслям, территориальным единицам и экономике в целом.

 

14.4. Статистика рабочего времени

Рабочее время лиц, работающих по найму, регулируется трудовым законодательством, в соответствии с которым продолжительность нормальной рабочей недели составляет 40 ч, а для несовершеннолетних и лиц, работающих в тяжелых условиях, — 36 ч в неделю. Для некоторых категорий работников, занятых на особо тяжелых работах, устанавливается менее продолжительная рабочая неделя.

При учете рабочего времени основными единицами являются человеко-час и человеко-день. Отработанным человеко-часом является 1 час работы работника на своем рабочем месте. Отработанным человеко-днем считается явка работника на работу и тот факт, что он приступил к работе независимо от продолжительности рабочего времени.

В статистике учитывается несколько фондов времени.

Календарный фонд времени рассчитывается как в человеко-днях, так и в человеко-часах. При определении календарного фонда времени в человеко-днях он равен сумме списочной численности работников предприятия или организации за все календарные дни периода (месяца или года), а при определении в человеко-часах — фонд в человеко-днях следует умножить на среднюю нормальную продолжительность рабочего дня, которая определяется по формуле средней арифметической взвешенной исходя из нормальной продолжительности рабочего дня, установленной для каждой категории персонала.

Календарный фонд времени представляет собой так называемое располагаемое время, которое, естественно, не может быть использовано в производственной деятельности. Календарный фонд используется для определения среднесписочной численности работников.

Если из календарного фонда вычесть человеко-дни, приходящиеся на выходные и праздники, то можно определить табельный фонд времени.
Если в свою очередь из табельного фонда вычесть человеко-дни, приходящиеся на очередные отпуска, то получим максимально возможный фонд рабочего времени. Максимально возможный фонд рабочего времени представляет собой рабочее время, которым может располагать предприятие или организация при стопроцентной явке работников, т.е. это время, теоретически предназначенное для работы.

Время, теоретически предназначенное для работы, состоит из фактически отработанного рабочего времени в течение нормального периода работы (урочное время) и рабочего времени, не использованного в течение периода.

Фактически отработанное время включает:

1) часы, фактически отработанные в течение нормального периода работы;

2) время, отработанное сверх нормального периода работы и обычно оплачиваемое поставкам, превышающим нормальные ставки (сверхурочные часы работы);

3) время, затраченное на рабочем месте на такие виды работ, как подготовка рабочего места, ремонт, уход и подготовка оборудования, заполнение квитанций, карточек, накладных;

4) часы, проведенные на рабочем месте во время простоев по причинам временного отсутствия работы, остановки оборудования, несчастного случая, или время, проведенное на рабочем месте, в течение которого не было произведено никакой работы, но за которое была произведена оплата на основе контракта о найме;

5) время на короткие периоды отдыха на рабочем месте, включая перерыв на чай.

Рабочее время, не использованное в течение периода по уважительным причинам, состоит из неявок по причине болезни, учебных отпусков, выполнения государственных и общественных обязанностей и прочих неявок, предусмотренных законом.

К причинам неиспользования рабочего времени относятся административные отпуска и работа в режиме неполного рабочего дня или неполной рабочей недели по решению администрации, а также трудовые конфликты.

Полную информацию о фондах времени и их использовании можно получить из баланса рабочего времени. На основе данных баланса можно рассчитать показатели использования фондов времени:

1) коэффициент использования календарного фонда
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2) коэффициент использования табельного фонда
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3) коэффициент использования макс. возможного фонда
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Для оценки использования рабочего времени рассчитывают:
1) средняя продолжительность рабочего периода
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2) коэффициент использования рабочего периода
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На предприятиях и в отраслях, которые работают в сменном режиме, рассчитываются также показатели сменности, характеризующие использование сменного режима, а также использование рабочих мест, которыми располагает предприятие: коэффициент сменности, коэффициент использования сменного режима, коэффициент использования рабочих мест в наибольшую смену и интегральный показатель использования рабочих мест. Эти показатели исчисляются обычно для категории рабочих на определенную дату либо за календарный период:

1) коэффициент сменности
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Этот коэффициент показывает, сколько смен в течение суток в среднем могло бы работать предприятие при условии равномерного распределения рабочих по сменам.

2) коэффициент использования сменного режима
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При равномерном распределении рабочих по сменам этот коэффициент равен 1 (100%). Чем сильнее отклоняется от 1 - тем менее равномерно распределены.

3) коэффициент непрерывности


[image: image31.wmf]мест

рабочих

число

смене

нной

многочисле

наиболее

в

рабочих

число


4) интегральный коэффициент использования рабочих мест
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Последний коэффициент может быть также рассчитан по формуле:


[image: image33.wmf]периоде

в

дней

раб

число

работы

смен

число

мест

раб

число

период

за

дн

чел

отработано

фактически

.

.

.

.

´

´

-


14.5. Статистика оплаты труда и издержек на рабочую силу

Затраты на рабочую силу – суммы вознаграждений за выполненную работу и дополнительных расходов, понесенных работодателями при использовании наемного труда, включая затраты на обучение, медицинское обслуживание, отчисления в социальные фонды и т.д.

Однако существует и более широкая трактовка, в соответствии с которой при определении затрат на рабочую силу необходимо учитывать не только издержки работодателей, но и расходы государства, что позволяет проанализировать полные затраты на рабочую силу в масштабах общества.

Международные рекомендации о составе затрат на рабочую силу сформулированы в резолюции, принятой 11-й Международной конференцией статистиков труда (октябрь 1966 г.).

Категория «затраты на рабочую силу» шире используемой в СНС категории «компенсации работникам». Различие между этими категориями заключается в том, что в первом случае, помимо заработной платы и расходов предпринимателя на социальное обеспечение, учитываются такие статьи, как: расходы на жилье, профессиональное обучение, культурно-бытовое обслуживание (столовые, культурные, образовательные и другие службы), налоги, рассматриваемые как расходы на содержание рабочей силы, и другие смешанные статьи расходов, такие как рабочая одежда, командировочные и т.п.

Статистическое изучение затрат работодателей, связанных с использованием наемных работников, и полученная информация позволяют вы явить особенности социальной политики организаций, необходимые для регулирования социально-экономических процессов.

В соответствии с международными рекомендациями все расходы сгруппированы по направлениям в 10 классификационных групп:

1. Прямая заработная плата.

1.1. основная заработная штата повременшиков;

1.2. стимулирующие доплаты повременщикам;

1.3. заработки сдельщиков (исключая сверхурочные доплаты);

1.4. доплаты за сверхурочную работу, ночную смену и работу в выходной день.

2. Оплата неотработанного времени:

2.1. ежегодный и другой оплачиваемый отпуск, включая отпуск за выслугу лет;

2.2. государственные и другие признанные праздники;

2.3. другое оплачиваемое время отсутствия (например, рождение или смерть членов семьи, женитьба служащих, профсоюзная деятельность и др.);

2.4. выходное пособие, окончательный расчет, где они не считаются расходом на социальное обеспечение.

3. Премиальные и денежные вознаграждения:

3.1. премия в конце года и сезонные премии;

3.2. премии по участию в прибылях;

3.3. дополнительные выплаты к отпуску сверх обычной оплаты отпуск и другие премии и денежные вознаграждения.

4. Еда, питье, топливо и другие выплаты в натуральной форме.

5. Стоимость жилья для рабочих, предоставляемого работодателями:

5.1. стоимость жилья — собственности предприятия;

5.2. стоимость жилья, не являющегося собственностью предприятия (дотации, субсидии и т.п.);

5.3. другие виды стоимости жилья.

6. Затраты работодателей на социальное обеспечение:

6.1. установленные законом выплаты на социальное обеспечение по программам, охватывающим старость, инвалидность и потерю кормильца; болезнь, материнство; производственные травмы; безработицу; пособия многодетным;

6.2. выплаты по частным программам социального обеспечения и социальному страхованию по коллективному договору, контракту и др. необязательным программам;

6.3. прямые выплаты служащим, связанные с их отсутствием на работе из-за болезни, материнства или производственной травмы, с целью компенсации потерь в заработке; другие прямые выплаты служащим, рассматриваемые как социальные страховые пособия;

6.4. стоимость ухода за больными и медицинского обслуживания;

6.5. выходное пособие и окончательный расчет, где считаются затраты расходом на социальное обеспечение.

7. Стоимость профессионального обучения.

8. Стоимость культурно-бытового обслуживания:

8.1. стоимость содержания столовой на предприятии и другие услуги по питанию;

8.2. стоимость образовательных, культурных, восстановительных и связанных с этим средств обслуживания и услуг;

8.3. субсидии кредитным союзам и расходы на аналогичные услуги для работников.

9. Прочие расходы на рабочую силу:

9.1. командировочные расходы за время служебных командировок;

9.2. возмещение расходов, связанных с переводом, направлением на работу в другие местности;

9.3. стоимость выданной спецодежды, спецобуви и т.п.

10. Налоги, рассматриваемые как стоимость труда.

Издержки, которые несет работодатель в связи с использованием наемного труда, можно измерять в расчете на единицу выпущенной продукции и на единицу трудовых затрат. 

В рекомендациях МОТ указывается, что вопросы затрат на рабочую силу целесообразно изучать на основе специальных выборочных обследований с интервалом, не превышающим пяти лет. При этом в качестве периода наблюдения предлагается 12 месяцев, т.е. обычный отчетный год, с тем чтобы подсчитать не только регулярные затраты, но и осуществляемые только раз в году или нерегулярно в течение года.

С 1995 г. Государственным комитетом Российской Федерации по статистике проводится выборочное обследование организаций, целью которого является получение информации об уровне, структуре и динамике затрат, произведенных организациями в пользу работников за год, данные о затратах на рабочую силу и структуре заработной платы.
Перечень расчетных показателей, рекомендуемых для характеристики затрат организаций на рабочую силу

1. Среднемесячные затраты на рабочую силу в расчете на одного работника (руб.):

· всего в экономике;

· по отраслям экономики;

· по государственным и негосударственным организациям;

· по территориям.

2. Затраты на рабочую силу в расчете на один отработанный час и затраты на один оплаченный час (руб.):

· всего в экономике;

· по отраслям экономики;

· по государственным и негосударственным организациям;

· по территориям.

3. Среднемесячные затраты на рабочую силу:

· по группам организаций с численностью работников до 50 человек; 50-99; 100-199; 200-499; 500-999; 1000 и более человек;

· по прибыльным и убыточным организациям.

4. Структура затрат на рабочую силу (в процентах к общей сумме).

· Общая сумма затрат на рабочую силу — всего, в том числе:

· заработная плата:

· оплата за отработанное время; оплата за неотработанное время; единовременные поощрительные выплаты; оплата питания, жилья, топлива;

· расходы по обеспечению работников жильем;

· расходы на социальную защиту:

· обязательные отчисления и выплаты;

· добровольные расходы;

· расходы на профессиональное обучение;

· расходы на культурно-бытовое обслуживание;

· налоги, связанные с использованием рабочей силы;

· прочие расходы;

· всего в экономике;

· по отраслям экономики;

· по государственным и негосударственным организациям;

· по территориям.

5. Структура заработной платы по элементам (в %):

· оплата за отработанное время:

· оплата по тарифным ставкам, окладам, сдельным расценкам; надбавки и доплаты;

· премии;

· выплаты по районному регулированию оплаты труда;

· другие виды оплаты труда;

· оплата за неотработанное время;

· единовременные поощрительные выплаты;

· оплата питания, топлива, квартирной платы и коммунальных услуг.
С 1992 г. в оперативном режиме осуществляется сбор информации просроченной задолженности предприятий перед работниками по выплате заработной платы.

Новые тенденции усилили необходимость более тщательного изучения и анализа заработной платы не только в разрезе отраслей экономики, форм собственности, но и по отдельным профессиям и должностям.

С 1993 г. в статистическую практику были введены новые обследования размеров заработной платы, программа которых максимально приближена к международным стандартам. В 1993-1998 гг. обследования проводились ежегодно, в последующие годы – один раз в два года. Обследования проводятся на выборочной основе по состоянию на октябрь по следующему перечню показателей: 
· численность работников, полностью отработавших отчетный месяц, в аспекте отдельных профессий и должностей; 
· заработная плата, начисленная за отчетный месяц; тарифный заработок; 
· выплаты по районным коэффициентам и северным надбавкам; 
· число отработанных человеко-часов.

Информация, получаемая на основе указанного обследования, широко известного в мире как октябрьское обследование, используется для углубленного изучения дифференциации в оплате труда, для разработки мер по устранению необоснованных разрывов в уровне заработной платы по отдельным профессиональным группам, решения важных задач в области использования рабочей силы, регулирования доходов населения, социального обеспечения.

Анализ дифференциации заработной платы проводится посредством построения и анализа рядов распределения (так называемый веер заработной платы). Размеры заработной платы определяются в форме интервального ряда. Обследуемым периодом является отчетный месяц.

Применяется и альтернативный вариант изучения веера заработной платы — на основе ее кратности установленному минимуму. Такой вариант упрощает проведение международного сопоставительного анализа дифференциации оплаты труда.

На основе данных ряда распределения работ ков по размерам заработной платы исчисляется децильный коэффициент, характеризующий соотношение среднемесячной заработной платы 10%-й группы работников с самой высокой и 10%-й группы работник с самой низкой заработной платой.

При анализе применяются также понятия:

· номинальная заработная плота — это сумма денег, полученная за час работы, день работы, неделю и т.д.
· реальная заработная плота — это покупательная способность номинальной заработной платы.

В связи со значительной сложностью определения реальная заработная плата в рублях, как правило, не публикуется – для анализа ее динамики используются относительная величина – индекс реальной заработной платы:
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Лекция 15. Статистика отраслей

15.1. Статистика промышленной продукции
Промышленность – отрасль материального производства, где труд работников направлен преимущественно на овладение имеющимися в природе и искусственно не воспроизводимыми материальными благами, на переработку этих благ, а также на переработку продуктов сельского и лесного хозяйства. Отнесение предприятий к промышленности регламентируются ОКОНХ (Общероссийским классификатором отраслей народного хозяйства).

Статистика промышленности изучает массовые явления, проходящие в отрасли, результаты и условия деятельности, закономерности и взаимосвязи явлений.

Показатели промышленной продукции дают характеристику товарной и отраслевой структуры производства, тенденций и направлений его развития во времени и пространстве.

Под промышленной продукцией понимают прямой полезный результат производственной деятельности предприятия, имеющий форму материальных ценностей (товаров) или работ и услуг промышленного характера. Таким образом, к продукции не относятся:

· брак производства;

· отходы и отбросы, если они не включаются в плановое задание, а это значит, не учитываются по средним нормам отходов при переработке сырья

Товары – созданные изделия, детали, комплектующие и т.п., объем которых может быть выражен в натуральных единицах. Работы промышленного характера – результаты деятельности, которые сводятся не к созданию новых материальных ценностей, а к восстановлению утраченной потребительской стоимости, созданной в рамках деятельности других предприятий.

Виды продукции по степени её готовности в производстве:

1. Готовая продукция – это продукция, выработка которой закончена в одном из цехов предприятия, соответствует требованиям стандартов, принята ОТК (отделом технического контроля), снабжена сертификатом качества, полностью укомплектована, сдана на склад готовой продукции, оприходована там документально.

2. Полуфабрикаты – это готовые виды продукции, окончательно законченные выработкой в одном из цехов предприятия, подлежащие дальнейшей переработке в др. цехах данного предприятия. Полуфабрикаты передаются из цеха, где произведены в основное производство по цеховой себестоимости. Некоторая часть их может быть реализована на сторону по договорам для других предприятий как готовая продукция.  

3. Незавершённое производство – это те виды продукции, обработка которых начата, но к концу месяца ещё не закончена в пределах цеха или предприятия. Этот вид продукции есть только на тех предприятиях, где цикл выработки продукции длительный. Учитывается как разность в стоимости остатков незавершённого пр-ва на конец и начало месяца.

В статистике промышленной продукции выделяются 3 группы показателей:

1) характеризующие товарную структуру продукции;

2) обобщающие производства и отгрузки;

3) динамики производства.

Объём промышленной продукции учитывается:

· в натуральном выражении;

· в стоимостном.

Учёт продукции в натуральном выражении – это основной метод учета. Учитывается в тех единицах измерения, которые свойственны физическому состоянию данного вида продукции в следующих единицах измерения:

1. натуральные – (литры, метры, тонны и т.д.) Иногда в зависимости от разных условий пр-ва, сбыта, потребления можно один и тот же вид продукции учитывать в разных единицах измерения (электромоторы – в штуках и в киловаттах);

2. условно-натуральные (условные единицы топлива, продуктов питания, оружия и т.п.) применяются, главным образом, в топливной и пищевой отраслях.

В данные о производстве товаров включаются изделия, предназначенные для отпуска на сторону, своему капитальному строительству и своим непромышленным хозяйствам, выданные своим работникам в счет оплаты труда, а также израсходованные производителем на промышленно-производственные нужды (т.н. валовой выпуск).

Учёт продукции в стоимостном выражении позволяет соединить в одном результате различные виды продукции и работ всех подотраслей, отраслей и промышленности в целом. Классическая схема показателей представлена на рисунке 15.1.
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Рис. 15.1. Показатели производства промышленной продукции

У каждого показателя своя цель при учёте общего объёма продукции и поэтому они имеют разное экономическое назначение и содержание. 

Валовой оборот – получается как сумма стоимости всех видов продукции, работ, услуг промышленного характера, произведённых и выполненных во всех цехах и производственных участках. В его составе дважды учитывается стоимость внутризаводского оборота (той продукции, которая 1 раз учтена там, где произведена, 2-ой раз там, где повторно переработана или использована). В настоящее время показатель не рассчитывается и не включается в формы статистической отчётности.

Валовая продукция – это основной показатель, применяемый для точного учёта конечных результатов работы предприятия. В его составе учитываются:

a. стоимость всех видов готовой продукции, произведённой основными, подсобными, побочными цехами как из своего сырья, так и из сырья заказчика по полной стоимости;

b. стоимость полуфабрикатов собственного производства и изделий вспомогательных цехов, отпущенные на сторону по договорам;

c. стоимость работ и услуг промышленного характера, выполненных как для себя хозяйственным способом, так и на сторону для других предприятий, а также непромышленных хозяйств своего предприятия;

d. стоимость изменения остатков полуфабрикатов, инструментов, приспособлений и т.д., находящихся складах в виде производственных запасов для собственного производства;

e. стоимость изменения остатков незавершённого производства как разность на конец и начало периода.

Товарная продукция («Объем произведенной промышленной продукции») – стоимость всех видов готовой продукции, которые переданы на склад, оприходованы документально и являются товаром, подготовленным к реализации. В состав товарной продукции входят стоимость:

a. всех видов готовой продукции;

b. реализованных полуфабрикатов;

c. работ и услуг промышленного характера, выполненных как для себя, так и по договорам на сторону;

d. реализованных отходов производства;

e. переработки давальческого сырья.

 Товарная продукция учитывается в действующих на данный момент времени оптово-отпускных ценах предприятия. В настоящее время в формах №1-П она показывается в виде показателя «Объём продукции» (без НДС и акцизов).

В настоящее время все большее получает показатель «Объем отгруженной продукции» – это товарная продукция, фактически отгруженная потребителям, выполненные работы, принятые заказчиком, независимо от факта поступления денег на расчетный счет производителя. Учитывается в действующих на данный момент оптово-отпускных ценах предприятия. В объём реализации данного периода включается:

· товарная продукция, произведённая и отгруженная в данном периоде;

· изменения остатков (+,-) продукции на складах и в пути.

В форме стат. отчётности №1-П по продукции реализованная продукция представлена в виде стоимостного показателя «Объём продаж».

Для оценки динамики промышленного производства преимущественно применяется индексный метод. При этом расчет производится в 3 этапа.

На 1 этапе рассчитываются индексы физического объёма по подотраслям по модели Ласпейреса:
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где 
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– индекс производства по подотрасли за период t по сравнению с некоторым базисным периодом b;


Qt, Qb – объемы продукции в натуральном выражении соответственно в отчетном и базисном периодах;


Pb – среднегодовая цена единицы продукции в базисном году;


n – количество товаров-представителей, участвующих в расчете индекса.

Рассмотрим на условном примере.

	Товар
	Объем в натуральных единицах
	Средняя цена в базисном году

	
	базисный год
	предыдущий год
	отчетный год
	

	
	Qb
	Qt-1
	Qt
	Pb

	А
	25
	26
	29
	40

	Б
	180
	187
	206
	12


Индекс физического объёма в отчетном году по отношению к базисному году равен:
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Индекс физического объёма в предыдущем году по отношению к базисному году равен:
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Таким образом, индекс физического объёма в отчетном году по сравнению с предыдущим равен:
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2 этап – расчет сводного индекса по отрасли; 3 этап – расчет сводного индекса по промышленности в целом. Этапы во многом аналогичны, индексы рассчитываются по модели:
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– индекс промышленного производства по отрасли (промышленности);
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– соответственно либо индекс по подотрасли (для 2 этапа), либо индекс по отрасли (для 3 этапа);


Db – добавленная стоимость в базисном году соответственно либо подотраслей (для 2 этапа), либо отраслей (для 3 этапа);


m – количество подотраслей, входящих в отрасль (количество отраслей, входящих в промышленность).

Следует отметить, что для расчета индекса в отчетном году по отношению к предыдущему также вначале определяют индекс в предыдущем году по сравнению с базисным, затем индекс в отчетном году по сравнению с базисным, затем второй индекс соотносят с первым (аналогично первому этапу).

В качестве базисного года применяют год, достаточно устойчивый с точки зрения ценовых паритетов и отраслевой структуры. По мере удаления от базисного года точность расчета индекса снижается, поэтому базисный год обновляется примерно один раз в 5 лет.

15.2. Статистика строительства

Статистика строительства – это отрасль экономической статистики, объектом изучения которой является деятельность, направленная создание новых, расширение, реконструкцию и восстановление действующих основных фондов.

В составе строительства выделяют изыскательскую (геологоразведочную), проектно-сметную, строительную деятельность. 

Основные особенности строительства:

· территориальная закрепленность ее продукции. Здания и сооружения — это неподвижные объекты основных фондов;

· производственный цикл в строительстве достаточно длительный и может достигать нескольких лет; часто сдача в эксплуатацию и оплата может проходить поэтапно;

· строительство имеет ярко выраженное индивидуальное производство;

· место строительного производства не является постоянным, оно меняется после окончания возведения объекта, а средства производства и работники перемещаются на другую строительную площадку.

Существенную роль по масштабам деятельности играет строительное производство, основу которого образует строительная индустрия, представленная совокупностью подрядных строительных и монтажных организаций. В сфере строительного производства наряду с подрядными организациями действуют также временные строительные организации, которые создаются при хозяйственном способе строительства.

Основной показатель, характеризующий деятельность строительно-монтажных, пусконаладочных, буровых организаций, осуществляющих работы по договору подряда, является «объем работ, выполняемых по договорам строительного подряда». В стоимость этих работ включается стоимость строительно-монтажных работ (новое строительство, реконструкция, расширение и техническое перевооружение), работ по капитальному и текущему ремонту, также прочих подрядных работ (пусконаладочных, культуро-технических, гидронамывных, буровзрывных и др.).

Основным показателем, характеризующим хозяйственную деятельность субъектов, связанных с проектированием и инженерными изысканиями в области строительства, является «объем проектно-изыскательских работ». Проектно-изыскательские работы — это комплекс работ по проведению инженерных изысканий, разработке технико-экономических обоснований строительства, подготовке проектов, рабочей документации, составлению сметной документации для осуществления строительства. 

Изыскательские работы представляют собой комплекс технических и экономических исследований района строительства, позволяющих обосновать его целесообразность и местоположение, собрать необходимые данные для проектирования новых или реконструкции существующих объектов. 

Проектные работы представляют собой полезный результат деятельности проектных и изыскательских организаций, связанной с проектированием, технико-экономическим обоснованием и экспертизой строительной продукции на всех стадиях ее создания. 

Масштабы внедрения конкурсного размещения заказов на строительство, развитие рынка подрядных работ характеризуют следующие показатели: 

· количество проведенных конкурсов на выполнение подрядных работ по их видам, 

· количество участников конкурсов, 

· количество и стоимость заключенных контрактов для государственных нужд в результате проведения подрядных конкурсов.

Подрядный конкурс — это форма размещения заказа на выбор подрядчика на строительство, выполнение проектных, инженерно-изыскательских, опытно-конструкторских, строительно-монтажных, пусконаладочных работ, поставку оборудования, работ по капитальному ремонту зданий и сооружений, а также на любые другие сочетания указанных работ и услуг. Подрядный конкурс по виду может быть закрытым и открытым.

Объем ввода в действие объектов может быть охарактеризован в натуральном и стоимостном выражении: 

1. натуральный учет ввода в действие позволяет отследить объемы и динамику строительства, проводить международные сопоставления; 

2. учет в стоимостном выражении позволяет установить объем ввода в действие основных фондов по любой совокупности застройщиков, получить обобщающие качественные характеристики вводимых в действие основных фондов.

Объектами наблюдения ввода в действие в натурально выражении в статистике строительства являются:

· стройка – совокупность зданий и сооружений (объектов строительства, расширение и реконструкция которых осуществляется, как правило, по единой проектно-сметной документации, на которые в установленном порядке утверждается отдельный титул стройки;

· очередь строительства – определенная проектом часть предприятия, обеспечивающая выпуск продукции и оказание услуг, она может состоять из одного или нескольких пусковых комплексов;

· пусковой комплекс – совокупность объектов (или их частей) основного, подсобного и обслуживающего назначения, ввод которых в эксплуатацию обеспечивает выпуск продукции или оказание услуг, предусмотренных проектом, и нормальные санитарно-бытовые условия труда для работающих.

· объект строительства – каждое отдельно стоящее здание или сооружение (со всем относящимся к нему оборудованием, инструментом и инвентарем и т.п.), на строительство, реконструкцию или расширение которого должен быть составлен отдельный проект и смета.

В практике строительства различают полный и частичный ввод в действие. Полный ввод в действие означает, что все предусмотренные проектом объекты стройки завершены и введены в действие. Частичный ввод в действие показывает, что проектом предусмотрен раздельный по срока ввод в действие отдельных объектов стройки.

Одной из преобладающих форм продукции строительства являются здания. К зданиям относится строительная система, состоящая из несущих и ограждающих или совмещенных (несущих и ограждающих) конструкций, образующих надземный замкнутый объем, предназначенный для проживания или пребывания людей в зависимости от функционального назначения и для выполнения различного вида производственных процессов. По своему функциональному предназначению здания подразделяются на жилые и нежилые.

Для обобщающей характеристики ввода в действие зданий применяются показатели площади и объема.

Общий строительный объем зданий определяется как сумма строительного объема выше отметки плюс (минус) 0,00 (надземная часть) и ниже этой отметки (подземная часть). 

Общая площадь здания определяется как сумма площадей всех этажей здания (включая технические, мансардные, цокольные и подвальные), измеренных в пределах внутренних поверхностей наружных стен, а также площадей балконов и лоджий.

Сведения о хозяйственных параметрах использования введенных в действие зданий и в натуральном выражении дают также измерители производственной мощности, протяженности, вместимости и других потребительски свойств объектов. Для выражения мощности объектов при меняют годовой (суточный, сменный) выпуск продукции или количество перерабатываемого основного сырья (в натуральных или денежных единицах измерения).

В статистической отчетности ввод в действие производственных мощностей и объектов жилищно-гражданского назначения показывается после приемки мощностей и объектов в эксплуатацию в установленном порядке.

Введенные в действие производственные мощности и объекты жилищно-гражданского назначения показываются в отчетности в фактически принятых размерах, указанных в актах приемки. По объекту, на котором до отчетного года был частичный ввод в действие мощностей (если в текущем году строительство его завершено полностью), в отчете показывается только та мощность, которая введена в действие в текущем году.

Ввод в действие объектов и строек в стоимостном выражении обычно называют «вводом в действие основных фондов». Ввод в действие основных фондов в статистике строительства выражается по фактической стоимости для застройщика, которая характеризует реальную сумму затрат, произведенных застройщиком в период строительства.

К измерителям объемов инвестиционной и строительной программы в статистике строительства относятся показатели, характеризующие незавершенное строительство и реализуемые инвестиционные проекты – их абсолютные размеры определяются на отдельную дату (обычно на конец отчетного года).

Незавершенное строительство — это совокупность незаконченных и не введенных в действие объектов и строек. В натуральном выражении в действующей статистической практике она характеризуется количеством зданий и сооружений, находящихся в незавершенном строительстве. К ним относятся здания и сооружения, строительство которых продолжается, временно приостановлено, законсервировано или окончательно прекращено. В жилищном строительстве наряду с этим разрабатывается показатель общей площади жилых домов, находящихся в незавершенном строительстве, определяемой по проектно-сметной документации.

Незавершенное строительство в стоимостном выражении — это фактически освоенные инвестиции в основной капитал по начатым и в любой степени не оконченным и не введенным в действие строительным объектам на определенную дату. 

Инвестиционный проект – любое мероприятие (предложение), направленное на достижение определенных целей (экономического или внеэкономического характера) и требующее для своей реализации расхода или использования капитальных ресурсов (природных ресурсов, машин, оборудования и т.п.). Инвестиционные проекты характеризуются следующими показателями: 

· количеством реализуемых заказчиками инвестиционных проектов; 

· общая стоимость проектов;

· выполненный объем инвестиций по состоянию на конец года.

Информация о вводе в действие мощностей и объектов, незавершенном строительстве в натуральном выражении и реализуемых инвестиционных проектах представляется застройщиками (заказчикам) в форме федерального государственного статистического наблюдения № С-1 «Сведения о вводе в эксплуатацию зданий, сооружений и реализации инвестиционных проектов».

В международной практике имеет распространение иной порядок организации статистического наблюдения за строительством и вводом зданий и сооружений и объектов, основанный на разрешениях на строительство. Органы, выдающие разрешения на строительство либо осуществляющий контроль за строительством (муниципалитеты, администрации, страховые компании и т.п.), осуществляют мониторинг за ходом строительства каждого здания и сооружения и на его основе поставляют в органы статистики сводную информацию.

15.3. Статистика себестоимости продукции

Статистика себестоимости промышленной продукции или продукции других отраслей народного хозяйства опирается на данные бухгалтерского учета, задачей которого является исчисление общей суммы издержек, группировка их по видам и определение себестоимости единицы продукции. Анализируя данные учета и отчетности, статистика решает в этой области следующие основные задачи:

1. изучение структуры себестоимости по видам затрат и оценка влияния изменений структуры затрат на динамику себестоимости;

2. характеристика выполнения производственных заданий по части динамики себестоимости продукции;

3. анализ факторов, влияющих на динамику себестоимости;

4. выявление резервов дальнейшего снижения себестоимости и повышения экономической эффективности производства.

Под себестоимостью продукции понимается сумма денежных затрат предприятия на средства производства и оплату труда, произведенных предприятием товаров или услуг предназначенные для реализации.
Виды себестоимости по объему затрат:

1) неполная (производственная, цеховая) включает только затраты, связанные с производственным процессом;

2) полная включает все затраты, в том числе стоимость транспортировки, содержание аппарата сбытовых контор, их складов, на содержание аппарата предприятия или объединения, научно-исследовательские работы, стандартизацию и т.п. Полную себестоимость исчисляют лишь по товарной продукции, предназначенной к выпуску за пределы предприятия. 

Различают также: 
· себестоимость всей произведенной продукции – общую величину затрат на ее производство; 
· себестоимость единицы продукции, индивидуальную, если речь идет о затратах на производство только одного изделия.

Определение затрат на единицу продукции называется калькуляцией себестоимости. Данные о себестоимости единицы продукции характеризуют технический и организационный уровень работы предприятий, эффективность использования издержек производства в изготовлении соответствующих товаров и услуг.

затрат.

Затраты на производство по экономическому содержанию группируют:

1. сырье и основные материалы (за вычетом возвратных отходов);

2. вспомогательные и прочие материалы;

3. топливо со стороны;

4. электроэнергия и пар со стороны;

5. заработная плата (основная и дополнительная);

6. отчисления на социальное страхование;

7. амортизация основных фондов;

8. прочие расходы (командировочные расходы, подъемные, арендная плата, налоги и сборы, проценты по ссудам и др.)

По характеру связи с производством различают: 
· основные (прямые) расходы, непосредственно связанные с процессом производства продукции; 
· накладные расходы, связанные с процессами организации и управления производством. 
Основные расходы являются переменными в большинстве случаев, поскольку их общая величина связана с объемами производимой продукции (расход сырья, оплаты труда и др. пропорциональны объему производства). Накладные и некоторые другие виды расходов с объемом производства связаны слабо, изменяются не пропорционально ему, поэтому их называют условно-постоянными.

Структура затрат на производство в отдельных отраслях промышленности различна в зависимости от особенностей производства, обрабатываемых сырья и материалов, технической оснащенности и т.п.

Рассмотрение себестоимости по элементам затрат дает возможность выявить, в каком размере были израсходованы средства на производство продукции, какова структура материальных затрат, вошедших в себестоимость продукции и др.

Распределению по статьям калькулирования подвергается также и полная себестоимость товарной продукции, иначе говоря, не сумма затрат, произведенных в данном отчетном периоде, а сумма затрат, связанных с выпуском продукции, законченной в данном периоде и принявшей товарный вид. Такой подход позволяет оценить результаты работы текущего и отчетного периода, что имеет важное значение в определении наиболее существенных факторов, влияющих на структуру себестоимости.

Фактическая себестоимость сопоставляется со средней годовой себестоимостью за прошлый год и с планируемой себестоимостью. После всестороннего анализа состояния себестоимости товарной продукции на предприятии разрабатываются соответствующие меры по корректировке статей расхода.

Изучение динамики себестоимости, выявление причин отклонения фактической себестоимости от нормативной, а так же обоснования возможных путей снижения издержек производства на единицу товарной продукции основаны на использовании индексного метода.

Исходным показателем является себестоимость единицы продукции (работ, услуг). Она определяется по следующей формуле: 
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где 

[image: image45.wmf]i
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 - средние затраты на единицу продукции (работ, услуг); 


zi – себестоимость i-го вида продукции; 


qi – количество единиц i-го вида продукции. 

При использовании только данных о себестоимости единицы продукции вычисляют следующие относительные показатели (индивидуальные индексы): 
· Индекс планового задания по изменению себестоимости: 
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· Индекс выполнения планового задания по уровню себестоимости единицы продукции: 
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· Индекс фактического изменения себестоимости единицы продукции в отчетном периоде по сравнению с базисным: 
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Полученные индексы образуют взаимосвязанную систему показателей: 
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В дополнение к относительным вычисляют абсолютные показатели, характеризующие отклонение сравниваемых уровней себестоимости единицы продукции (показатели абсолютной экономии или перерасхода): 

1. Изменение себестоимости единицы продукции, предусмотренное по плану (прогнозу): 

(пл = Zпл – Zо
2. Сверхплановое изменение себестоимости единицы продукции: 
(сп = Z1 – Zпл
3. Фактическое абсолютное отклонение себестоимости единицы продукции в отчетном периоде по сравнению с базисным: 
(ф = Z1 – Zо
Эти показатели образуют взаимосвязанную систему: 
(ф = (пл + (сп.

На практике возникает необходимость в исчислении показателей, учитывающих объем производства продукции. Размер экономии (перерасхода) от изменения себестоимости определяется по формулам: 

1. Плановая экономия (перерасход) от изменения себестоимости единицы продукции в расчете на весь ее объем, планируемый к выпуску 
(пл = (Zпл - Zо)Qпл
2. Сверхплановая экономия (перерасход) в связи с отклонением фактической себестоимости от плановой в расчете на весь объем фактически произведенной продукции

(сп = (Z1 - Zпл)Q1

3. Фактическая экономия (перерасход) в связи с отклонением фактического уровня себестоимости в отчетном периоде от базисного ее уровня в расчете на весь объем фактически произведенной продукции 
(ф = (Z1 - Zо)Q1

Формулы для расчета общих величин отклонений по нескольким видам продукции вытекают из ранее рассмотренных. 

1. Сумма отклонений, предусмотренных в плане:
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2. Сверхплановое отклонение по всем видам продукции:
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3. Общая фактическая величина экономии (перерасхода):
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В качестве относительных величин – индексов изменения себестоимости продукции используют различные модели индексов Ласпейреса и Пааше. 

1. Индекс планового задания по изменению плановой себестоимости продукции по сравнению с ее базисной величиной:
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2. Индекс выполнения плана по изменению себестоимости продукции:
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3. Индекс фактического изменения себестоимости продукции в отчетном периоде по сравнению с базисным:
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Динамику общей средней себестоимости единицы продукции и анализ факторов (изменения структуры выпуска и изменения затрат на производство единицы) можно определить с помощью мультипликативной модели – расчет индексов переменного состава, постоянного состава и структурных сдвигов (методику см. в теме «Индексы» общей теории статистики).
 

В общем виде показатель, характеризующий уровень затрат на один рубль продукции, представлен формулой:
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где 
Qi – количество единиц продукции каждого вида (в отчетном или базисном периоде); 


Zi – себестоимость единицы этой продукции (в отчетном или базисном периоде); 


Pi – цена единицы продукции (в отчетном или базисном периоде). 

При оценке уровня затрат на один рубль продукции используют ряд индексов.
1. Затраты на рубль продукции по плану 
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2. Фактические затраты на рубль продукции
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3. Фактические (условные) затраты на рубль продукции в ценах, принятых при составлении плана
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4. Затраты на рубль продукции по плану (условные) в пересчете на фактический объем и состав продукции
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15.4 Статистика производительности труда

Производительность труда (ПТ) – это способность работника к труду, это результативность его труда, т.е. эффективность использования труда.

Исходная формула для определения ПТ:
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Количество продукции и затраты могут быть оценены с помощью различных показателей. Так, в качестве показателей продукции используются: валовая, товарная, произведенная, отгруженная, реализованная, добавленная стоимость. При этом могут использоваться как натуральные, так и стоимостные измерители. В качестве затрат труда наиболее широко используются либо численность персонала (всего или только производственных рабочих), либо затраты рабочего времени (человеко-часы, человеко-дни). На практике предпочтение, как правило, отдается стоимостным моделям.

В зависимости от единиц измерения затрат труда наиболее широко используют следующие показатели:

· средняя часовая выработка
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· средняя дневная выработка
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· средняя месячная (квартальная, годовая) выработка
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Среднечасовая и среднедневная выработка рассчитываются, как правило, только для производственного персонала.

Между приведенными показателями существует несложная связь:
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где 
Чф − средняя фактическая продолжительность рабочего дня в часах;



Дф − средняя фактическая продолжительность рабочего периода в днях.

Зная выработку одного производственного рабочего vмес и долю рабочих в общей численности работников предприятия d, можно определить среднемесячную выработку на одного работника:
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Изменение производительности труда работников характеризует следующая модель (индекс):
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Модель характеризует изменение производительности за счет 4 факторов:

2) среднечасовой выработки 1 рабочего;

3) средней продолжительности рабочего дня;

4) продолжительности рабочего периода;

5) доли рабочих в общей численности.

С помощью метода цепных подстановок определяется влияние каждого из факторов на изменение производительности труда работников:

1) за счет изменения доли рабочих
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2) за счет изменения продолжительности рабочего периода
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3) за счет изменения продолжительности рабочего дня


[image: image71.wmf]1

1

0

0

1

1

1

0

)

(

d

Д

Ч

v

d

Д

Ч

v

I

ф

ф

час

ф

ф

час

Ч

v

´

´

´

´

´

´

=

.

4) за счет изменения часовой выработки рабочего
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Все индексы взаимосвязаны (мультипликативная модель):
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Разность между числителем и знаменателем каждого из приведенных индексов показывает абсолютное изменение производительности труда за счет соответствующего фактора. Взаимосвязь между абсолютными приростами выражает следующее равенство (аддитивная модель):
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Для оценки динамики ПТ при стоимостном методе измерения результатов используется классическая индексная модель:
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где 
q1, q0 − объем продукции в натуральных единицах соответственно в отчетном и базисном периодах;


р − сопоставимая цена;


Т1, Т0 − затраты труда соответственно в отчетном и базисном периодах.

Знак суммы означает суммирование показателей по отдельным производственным подразделениям предприятия.

Если предварительно рассчитаны и известны индексы ПТ по отдельным производственным единицам, то рассчитать обобщающий индекс ПТ по предприятию в целом можно по формуле среднеарифметического индекса С.Г. Струмилина:
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где 

iv − индивидуальные индексы ПТ по отдельным производственным единицам.

Одно из направлений анализа с использованием статистических методов − оценка средней ПТ по предприятию и выявление факторов ее изменения с помощью индексов переменного, постоянного состава и структурных сдвигов:
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где 
v1, v0 − ПТ по отдельным подразделениям в текущем и базисном периодах;


d1, d0 − доля отдельных подразделений в общих затратах труда в текущих и базисных периодах.

Индекс переменного состава Iпер характеризует изменение средней ПТ по предприятию в целом. Индекс постоянного состава Iпост характеризует изменение средней ПТ по предприятию за счет изменения индивидуальной производительности по отдельным подразделениям (бригадам, участкам, цехам и т.п.). Индекс структурных сдвигов Iстр.сдв. характеризует изменение средней ПТ за счет изменения доли трудовых затрат подразделений с разным уровнем ПТ.

Аналогично ранее рассмотренной модели взаимосвязь между индексами может быть выражена мультипликативной

Iпер= Iпост× Iстр.сдв
и аддитивной
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моделями. Очевидно, что слагаемые в аддитивной модели − это разница между числителем и знаменателем соответствующего индекса.

Расчеты ПТ также широко используются при анализе динамики продукции. Объём продукции может быть представлен как результат действия двух факторов − затрат труда и производительности:

Q = T × v.

Изменение объема продукции в текущем году по сравнению с базисным годом составляет:

Δ Q = T1 × v1 − T0 × v0

На основе этой простой модели можно определить изменение объема продукции за счет:

а) изменения количества трудозатрат
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б) изменения производительности
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Цена конечного потребителя





НДС, Налоги на импорт, Торгово-транспортная наценка





равно





Цена производителя





минус





Налоги на продукты, включенные в цену производителя 





плюс





Субсидии на продукты





равно





Основная цена





минус





Валовой внутренний продукт





Первичные доходы, полученные от «остального мира»





-





Первичные доходы, переданные «остальному миру»





=





Валовой национальный доход





+





Текущие трансферты, полученные от «остального мира»





-





Текущие трансферты, переданные «остальному миру»





+





=





-





Валовой национальный располагаемый доход





Конечное потребление





=





+





-





Валовое сбережение





Капитальные трансферты, полученные от «остального мира»





Капитальные трансферты, переданные «остальному миру»





Изменение в валовой стоимости собственного капитала в результате сбережений и капитальных трансфертов





Валовое накопление и 


Чистое приобретение непроизведенных нефинансовых активов





=





-





=





Чистое кредитование (+) или заимствование (-)





НАЦИОНАЛЬНОЕ БОГАТСТВО





Нефинансовые активы





Финансовые активы:





монетарное золото и СПЗ;


валюта и депозиты;


ценные бумаги, кроме акций;


акции и прочие виды акционерного капитала;


займы;


страховые технические резервы;


прочая дебиторская и кредиторская задолженность;


прямые иностранные инвестиции (справочно).








Произведенные:





основные фонды;


материальные оборотные средства;


ценности.





Непроизведенные:





материальные;


нематериальные.





Готовая продукция





Валовой оборот





Валовая продукция





Внутризаводской оборот





П/ф своей выработки





Продукция вспомогательных цехов





Работы пром. хар-ра для своих цехов





Товарная продукция





Внутризавод. элементы валов. продукции





Готовые изделия, потребленные для своих нужд





Изменение остатков п/ф, инструментов своего производства и незавершенного производства





Работы пром. характера по заказам





Готовые изделия





Полуфабрикаты





Продукция вспомогательных цехов
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